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RESUMEN 

La presente investigación denominada “Fuentes de financiamiento y la rentabilidad de 

la calera Huallanca S.R.L. periodos: 2016 – 2018” tuvo como objetivo principal 

demostrar la relación existente entre las dos variables de estudio: “Fuentes de 

financiamiento” y “Rentabilidad”. Es una investigación aplicada, de nivel 

correlacional y de diseño no experimental. Está enfocada principalmente en el estudio 

de la elección de fuentes de financiamiento utilizadas en la Calera Huallanca S.R.L y 

su relación con la rentabilidad en los periodos en estudio. Se utilizó la técnica de 

análisis documental. Las unidades de análisis fueron los estados financieros de la 

empresa en los periodos 2016-2018, la minuta de constitución de la empresa y los 

cuadros de amortización de los prestamos obtenidos por la empresa. Los resultados 

permiten concluir que las fuentes internas utilizadas en la Calera Huallanca S.R.L. 

tienen una relación directa con la rentabilidad obtenida en los periodos 2016-2018. 

Además, existe una relación indirecta entre las fuentes de financiamiento externas y la 

rentabilidad de la empresa en los periodos de estudio, siendo poco significante el uso 

de las fuentes externas en la rentabilidad de la empresa. 

Palabras clave:   Fuentes de financiamiento internas; fuentes de financiamiento 

externas; rentabilidad; capital social; préstamos bancarios. 
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ABSTRACT 

The present research entitled "Sources of financing and profitability of la Calera 

Huallanca S. R. L. periods: 2016 – 2018 “had as its main objective to demonstrate the 

relationship between the two study variables:” Sources of financing 

“and”Profitability". It is an applied research, correlational level and non-experimental 

design. It is mainly focused on the study of the choice of financing sources used in La 

Calera Huallanca S. R. L and its relationship with profitability in the periods under 

study. The documentary analysis technique was used. The units of analysis were the 

financial statements of the company in the periods 2016-2018, the minutes of 

incorporation of the company and the amortization tables of the loans obtained by the 

company. The results allow us to conclude that the internal sources used in La Calera 

Huallanca S. R. L. have a direct relationship with the profitability obtained in the 

periods 2016-2018. In addition, there is an indirect relationship between external 

sources of financing and the profitability of the company in the study periods, with 

little significance being attached to the use of external sources in the profitability of the 

company. 

Keywords: Internal financing sources; external financing sources; profitability; social 

capital; bank loans. 
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1. CAPÍTULO I: INTRODUCCIÓN 

1.1. Identificación, formulación y planteamiento del Problema 

En la actualidad se puede apreciar que gran porcentaje de las empresas del 

mundo centran su interés por ser competitivas en el sector que ejercen sus actividades, 

logrando de esta manera estar a la vanguardia económica, tecnológica y social. Así 

mismo las decisiones que se toman día a día poseen una importancia muy relevante, 

puesto que, si no se emplean las más acertadas, las empresas no obtendrían los 

resultados proyectados. 

Hoy en día se tiene conocimiento que la rentabilidad de toda empresa va de la 

mano con la adecuada gestión de los recursos financieros y económicos que tiene 

disponible. Esto implica tener una adecuada planificación, organización y dirección 

para lograr controlar las actividades económicas que son resultado de inversiones 

realizadas o financiamientos obtenidos por parte de la empresa en el año de ejercicio. 

La rentabilidad es un indicador que mide la eficiencia con la cual una 

organización hace buen uso de los recursos financieros con que cuenta. ¿Qué representa 

esto? Cuando decimos que una empresa es rentable decimos que no derrocha sus 

recursos, que hace un eficiente uso de los mismos. Toda organización necesita de 

recursos financieros para obtener utilidades o beneficios. Los recursos financieros están 

constituidos por el capital y, también por los créditos obtenidos en el mercado 

financiero. 

Las fuentes de financiamiento son aquellas que la empresa necesita para 

garantizar la continuidad de sus funciones y obtener dinero para lograr sus metas y 
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objetivos. En los últimos años se han ampliado estas fuentes y los clientes que antes no 

tenían acceso al crédito empezaron a ser captados por las Cajas Municipales, Cajas 

Rurales y por otras entidades financieras. La construcción de un historial crediticio de 

voluntad de pago y la competencia entre entidades financieras permite a los 

microempresarios migrar a entidades financieras de mayor tamaño y con mejores 

condiciones crediticias. Es así que estas entidades financieras han venido reduciendo 

sus tasas de interés, en particular para préstamos a microempresas (Webb, Conger, y 

Inga, 2016). 

La carpeta de Información del Sistema Financiero del Perú en el año 2017, 

describe la situación crediticia de la siguiente manera: los bancos otorgaron S/. 

235,371,431 en el año 2016 (86.6% de créditos otorgados); las cajas municipales 

otorgaron S/. 17,176,096 (6.3% de los créditos) y las empresas financieras otorgaron 

S/. 10,044,961 (3.7% de los créditos otorgados). En el 2017 los créditos se 

incrementaron significativamente. Los bancos otorgaron S/. 245,551,558 (85.6%), las 

cajas municipales otorgaron S/. 19,693,092 (6.9% de los créditos) y las empresas 

financieras otorgaron alrededor de S/. 11,268, 956 (3.0% de los créditos otorgados) 

(Superintendencia de Banca y Seguros SBS, 2017). 

En el año 2018, la carpeta de Información del Sistema Financiero del Perú en 

el año 2018 muestra que el financiamiento a nivel de créditos se incrementó 

significativamente entre las principales entidades del sistema financiero. Los bancos 

otorgaron S/. 270,662,412 (85.7%), las cajas municipales otorgaron S/. 21,367,823 

(6.8% de los créditos), y las empresas financieras otorgaron S/. 12,874,873 (4.1 % de 
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los créditos otorgados) (SBS, 2018). 

Actualmente los créditos corporativos y créditos a microempresas constituyen 

los principales servicios de créditos otorgados por entidades del sistema financiero. 

La Calera Huallanca S.R.L. contó con el financiamiento de las siguientes 

entidades financieras: En el 2016, Caja Piura, por un monto total de S/. 15, 000.00 y en 

el 2018, Caja Huancayo, por S/. 20, 000.00 y Scotiabank por S/. 50, 990.00. Se pudo 

evidenciar que en la Calera Huallanca S.R.L. existe una deficiencia en obtención de 

utilidades. Cabe mencionar que, si una empresa obtiene utilidades positivas, no se 

puede asegurar que la gestión sea adecuada, ya que se debe medir si en realidad estos 

resultados son los adecuados. Para ello hicimos el cálculo del indicador de Rendimiento 

Sobre Activos (ROA) en base a la información contable existente con el objetivo de 

conocer de manera general el rendimiento de la empresa en los periodos de 2016-2018.  

Se empezó por el año 2016, donde la empresa tuvo un total de S/. 1, 162, 528.00 

activos netos para ejercer las actividades económicas. Al finalizar este periodo, se 

evidenció una utilidad neta del ejercicio por S/. 49,217.00, la cual representa 

aproximadamente el 4% del total de los activos que posee. En el año 2017, se observó 

que no se acudió en ninguna fuente externa. Solo se trabajó con fuentes internas. Los 

recursos que poseía la empresa (total de activos netos) fue de S/. 1, 185, 595.00, los 

que al final del ejercicio arrojaron una utilidad neta de S/. 35,567.00, la cual representa 

aproximadamente el 2.9% de total de activos disponibles en el periodo. En el 2018 se 

tuvo un total de activos de S/. 1, 690, 521.00 y al final del periodo generó una ganancia 

de S/. 81,410.00, que representa el 4.81% del total de activos. Todo esto permite  

deducir que no son indicadores favorables, puesto que se ganó muy poco a pesar de 
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contar con una alta cantidad de recursos, los cuales pudieron generar muchas más 

ganancias en los tres años. 

a) Formulación del Problema 

• Problema general 

¿Cuál es la relación que existe entre fuentes de financiamiento y la rentabilidad de la 

Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018? 

• Problemas específicos 

¿Cuál es la relación que existe entre fuentes internas de financiamiento y la rentabilidad 

de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018? 

¿Cuál es la relación que existe entre fuentes externas de financiamiento y la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018? 

1.2. Objetivos 

a) Objetivo general 

Determinar la relación que existe entre fuentes de financiamiento y la rentabilidad de 

la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

b) Objetivos específicos 

• Determinar la relación que existe entre fuentes internas de financiamiento y la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

• Determinar la relación que existe entre fuentes externas de financiamiento y la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 
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1.3. Justificación 

 

a) La justificación teórica 

Esta investigación es teóricamente importante porque con relación a las fuentes 

de financiamiento y su incidencia en la rentabilidad de las empresas se han realizado 

pocos estudios en la ciudad de Huaraz. Por lo tanto, los hallazgos de esta investigación 

apoyarán y darán pautas precisas en cuanto a la estructura de las diferentes variables 

en estudio. 

b) Justificación metodológica 

Los instrumentos elaborados para recolectar información para las dos variables 

fueron validados por juicio de expertos y se estableció su confianza con el coeficiente 

de correlación de Pearson. De esta manera se hizo la validación de la hipótesis. El tema 

tratado ayudará a futuras investigaciones con similar objeto de estudio y servirá de 

referente para el desarrollo del mismo.   

c) Justificación práctica 

Las conclusiones a las cuales se llegó con este estudio serán de utilidad para 

empresas que necesiten financiarse, y se encuentren en cuestionamientos sobre el 

resultado o la incidencia de las finanzas sobre su rentabilidad. Será de utilidad también 

para empresas que se centran en el rubro de las finanzas, pues permitirá manejar de 

una manera más certera a sus clientes o poder modificar sus características. 

d) Justificación social 

La investigación fue dirigida y centrada en una empresa que se dedica a una 
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actividad económica importante en la región Ancash. 

 

1.4. Hipótesis 

 

a) Hipótesis general 

HG=  Las fuentes de financiamiento se relacionan directamente con la rentabilidad 

de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016–2018. 

b) Hipótesis específicas 

He1= Las fuentes internas de financiamiento se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016–2018. 

He2= Las fuentes externas de financiamiento se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016–2018. 

1.5. Variables 

 

a) Variable independiente: Fuentes de financiamiento 

b) Variable dependiente: Rentabilidad 

Tabla 1 

Operacionalización de las variables 

Variables Definición conceptual Dimensiones Indicadores 

Variable 

independiente:  

Fuentes de 

Financiamiento 

Son las posibilidades de 

obtener recursos económicos 

para la apertura, 

mantenimiento y desarrollo 

de nuevos proyectos en la 

empresa. Se refieren a la 

obtención del dinero 

requerido para ejecutar 

inversiones, desarrollar 

operaciones e impulsar el 

crecimiento de la 

 

Fuentes 

internas 

- Aportes de los 

socios. 

- Incremento de 

pasivos acumulados. 

- Incremento de 

capital 

 

Fuente 

Externas 

- Sistema Financiero 

Bancario. 

- Sistema Financiero 

no Bancario. 
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organización. (Brealy, 2010, 

p.288) 

- Crédito comercial   

 

Variable 

dependiente:  

Rentabilidad 

La rentabilidad es la relación 

entre ingresos y costos 

generados por el uso de los 

activos de la empresa en 

actividades productivas 

(Gitman, 1997, citado en 

Medina y Mauricci, p.93). 

 

Rentabilidad 

Financiera 

- ROA (Rendimientos 

sobre Activos) 

- ROE (Rendimientos 

sobre capital) 

- Crédito comercial 

 

Rentabilidad 

Económica 

 

- ROI (Retorno sobre 

la inversión) 
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2. CAPÍTULO II: MARCO REFERENCIAL 

2.1. Antecedentes  

A nivel internacional 

Ixchop (2014) desarrolló la tesis Fuentes de financiamiento de pequeñas 

empresas del sector confección de la ciudad de Mazatenango. Tuvo como objetivo 

identificar las de fuentes de financiamiento de la pequeña empresa del sector 

confección en la ciudad de Mazatenango. La investigación fue cuantitativa de tipo 

descriptivo. Se usó la técnica de análisis documental y como instrumento las boletas 

de opiniones dirigidas a empresarios y representantes de entidades financieras que 

operan en esta ciudad. La muestra estuvo conformada por 18 pequeñas empresas 

dedicadas a la confección, y se consideró a 30 organizaciones financieras como 

población. El autor arribó a las siguientes conclusiones: a la gran mayoría de micro 

empresarios les resulta difícil financiar su producción, dada su poca capacidad de 

autofinanciamiento; las empresas financieras señalaron que atendieron créditos de 

solicitantes del sector, quienes solicitan en promedio 30 mil, y que se incrementó la 

demanda de créditos en los meses de setiembre, diciembre y enero. La tasa promedio 

de los créditos fue del 30 a 20 por ciento al año, tasas que variaron en función de los 

montos de los créditos y que los empresarios manifestaron que era muy alta y que ellos 

consideran que entre el 10 y 12% debe ser la tasa ideal de los créditos. 

Velecela (2013) en su tesis denominada Análisis de las fuentes de 
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financiamiento para las PYMES se plateó como objetivo principal dar una visión 

general sobre las pequeñas y medianas empresas "PYME”, partiendo de un estudio de 

las PYMES en América Latina. En esta investigación se llegó a la conclusión de que 

la importancia de las PYMES no reside únicamente en su potencial redistributivo y su 

facultad para crear empleo, sino en su amplitud competitiva al ser incorporada al 

mercado en circunstancias ordenadas. El desenvolvimiento de este grupo de la 

economía en el país se ha catalogado por una gran variedad de decisiones efectuadas 

por una gran cantidad de actores; sin embargo, en la dimensión que la microempresa 

se difunda en importancia en la economía, también aumentará la demanda de servicios 

de apoyo a este sector por parte del estado y de instituciones públicas y privadas, 

cooperación internacional y asociaciones. Entre esta demanda de servicios se encuentra 

el financiamiento. 

González (2014), en su tesis denominada La Gestión Financiera y el acceso a 

Financiamiento de las PYMES del Sector Comercio en la Ciudad de Bogotá, tuvo como 

objetivo determinar la vinculación entre la gestión financiera y la obtención de 

financiamiento en las PYMES del sector comercio de Bogotá. Es una investigación con 

perspectiva empírico-analítica, cuantitativo-explicativo, con diseño documental, no 

experimental de corte transversal y correlacional. Concluye que una de las mayores 

dificultades que presentan estas empresas es la obtención de recursos a través de 

fuentes externas con el fin de solventar sus operaciones y emprender proyectos que 

favorezcan su desarrollo y crecimiento. El interés de esta investigación se centró en 

abordar dicha problemática, pero desde una perspectiva interna, es decir, abordando 

los obstáculos que presentan las PYMES en su gestión, para lo cual se seleccionó 
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específicamente la variable gestión financiera, que si bien no es la única limitación que 

presentan las organizaciones sí constituye una de las causas que dificulta el acceso a 

diferentes alternativas de financiamiento. De este modo se obtuvo dos variables objeto 

de estudio: gestión financiera y financiamiento, las cuales fueron analizadas bajo un 

soporte teórico y un análisis de la información financiera de las organizaciones del 

sector comercio en la ciudad de Bogotá para el periodo comprendido de 2008 a 2013. 

 

A nivel nacional 

Ramos (2018) en su tesis denominada El financiamiento y su influencia en la 

liquidez de las micro y pequeñas empresas agroexportadoras en la región Lima 

provincias 2015-2016, tuvo objetivo determinar si el financiamiento de las 

instituciones financieras influyen en la liquidez de las micro y pequeñas empresas 

agroexportadoras de la Región Lima Provincias. Es una investigación aplicada y la 

población fue conformada por 120 empresarios de las 10 micro y pequeñas empresas 

agroexportadoras en la Región Lima Provincias 2015-2016. De esto se obtuvo una 

muestra de 63 con las mismas características de la población. Se concluye que (1) el 

financiamiento proporcionado por las instituciones financieras influye positivamente 

en la liquidez de las micros y pequeñas empresas agroexportadoras de la Región Lima-

Provincias, lo que les permite realizar proyectos sostenibles en este segmento 

empresarial; (2) las empresas pasan a ser formales trayendo beneficios tanto al fisco 

como a trabajadores; (3) el uso del Leasing Financiero incide favorablemente en el 

programa de egresos del flujo de caja de las micros y pequeñas empresas 

agroexportadoras de la Región Lima-Provincias. Este aspecto permite a la empresa 
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contar también con liquidez necesaria para operar con tranquilidad en el mercado; (4) 

las condiciones crediticias establecidas por las instituciones financieras inciden en el 

calce de ingresos y egresos de las micro y pequeña empresas agroexportadoras de la 

Región Lima-Provincias; (5) es importante contar con el aval y respaldo de las 

instituciones financieras puesto que da un valor agregado a la formalidad. 

Corilloclla (2017) en su tesis titulada Caracterización del financiamiento, 

capacitación y su incidencia en la rentabilidad de la MYPE Pharma Group Company 

S.A.C. rubro comercializadora de productos farmacéuticos, distrito de   El   Tambo-   

Huancayo   2016 tuvo como objetivo establecer la caracterización del financiamiento, 

capacitación y su incidencia en la rentabilidad de la MYPES de la provincia de 

Huancayo, periodo 2016. El diseño de la investigación fue de tipo no experimental, 

correlacional con enfoque (cualitativo), considerada como investigación aplicada. Se 

llegó a concluir que para que nuestras pequeñas empresas sean en realidad fuente de 

riqueza y empleo para el estado peruano deberían tener financiamientos baratos y de 

fácil accesibilidad, aunado a una capacitación oportuna y eficaz. 

Castillo (2018) en su tesis denominada El financiamiento y su incidencia en la 

rentabilidad de las micro y pequeñas empresas del sector comercio del Perú: caso de 

la empresa distribuidora San Rey S.R.L. de Iquitos, 2017 tuvo como objetivo general 

determinar y describir la relación de las fuentes de financiamiento y la rentabilidad en 

las MYPES del Perú caso: DISTRIBUIDORA SAN REY S.RL. Iquitos, 2017. La 

investigación fue no experimental, descriptiva, bibliográfica y de caso. Se concluye 

que (1) las microempresas comercializadoras exhiben un bajo nivel de gestión 

empresarial, no encontrándose obligadas a llevar libros de contabilidad y presentar 
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balances y estados de pérdidas y ganancias, que representan los requisitos 

indispensables para el acceso a los diversos tipos de créditos, que oferta la banca 

comercial y de segundo piso; (2) la “Distribuidora San Rey S.R.L” utiliza créditos de 

entidades financieras como el Banco de Crédito y Banco Continental debido a que por 

ser buen cliente obtiene los préstamos al instante con una tasa de interés baja. Su 

préstamo asciende de 15,000 a 20,000 aproximadamente, y lo utiliza en capital de 

trabajo. 

A nivel regional 

Guerrero (2017) en su tesis denominada El financiamiento y su influencia en la 

rentabilidad de las micro y pequeñas empresas del Perú: caso de la empresa comercial 

decoraciones Paraíso E.I.R.L. Chimbote, 2015 tuvo como objetivo general determinar 

y describir la influencia del financiamiento en la rentabilidad. La investigación fue 

descriptiva, bibliográfica, documental y de caso, para el recojo de la información se 

utilizó la técnica de revisión bibliográfica – documental y la entrevista. Se llegó a las 

siguientes conclusiones: (1) las MYPES prefieren y/u obtienen financiamiento de 

entidades no bancarias ya que mencionan que estas les ofrecen mayores facilidades de 

crédito; (2) el financiamiento obtenido mejoró la rentabilidad de las micro y pequeñas 

empresas estudiadas; (3) el financiamiento obtenido ha sido utilizado en la compra de 

mercaderías y capital de trabajo; (4) la empresa comercial DECORACIONES 

PARAISO E.I.R.L. mejoró su rentabilidad ya que el financiamiento fue invertido en la 

compra de mercaderías con alta demanda en el mercado; (5) el financiamiento influye 

positivamente en la rentabilidad de las micro y pequeñas empresas del Perú, así como 

de la empresa comercial DECORACIONES PARAISO E.I.R.L. de Chimbote. 
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Gamarra (2014) en su tesis denominada La gestión financiera y la rentabilidad 

en las empresas agropecuarias en la provincia de Recuay, periodo 2011-2012 tuvo 

objetivo demostrar cómo la Gestión Financiera contribuye a mejorar la rentabilidad de 

las empresas agropecuarias de la provincia de Recuay, periodos 2011–2012”. Esta 

investigación de acuerdo al diseño de investigación fue no experimental. La población 

fue la provincia de Recuay, departamento de Ancash. La población objeto de estudio 

se conformó con cinco empresas que se dedican a la actividad agrícola y ganadera. Las 

técnicas usadas fueron el análisis documental, la observación y la entrevista. Los 

instrumentos de recopilación de datos son las fichas y formularios de observación, la 

guía de entrevista, el cuestionario de entrevista, los informes contables y los estados 

financieros. Esta investigación ha llegado a demostrar que la gestión financiera en las 

empresas agropecuarias de la provincia de Recuay es regular y requiere de un adecuado 

replanteamiento con intervención efectiva, eficiente y eficaz en el empleo de sus 

recursos que permita establecer una estructura financiera con volumen de producción 

en sus activos y reactivar el movimiento económico y financiero. 
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2.2. Marco teórico 

2.2.1. Teoría de las finanzas tradicionales 

En el primer paradigma están vertebradas las teorías que marcan el derrotero   

comúnmente conocido de las finanzas. Un hito fundamental en las finanzas 

tradicionales es la teoría de la utilidad esperada de Neumann y Morgenstern (1953), 

sobre la distribución incierta de la riqueza. Asimismo, los juicios estadísticos acerca de 

los datos con que se cuente se basan en técnicas bayesianas. 

La teoría del riesgo está como tema medular en las principales teorías centrales 

de las finanzas tradicionales. Es a tal punto importante el tema del riesgo que para 

algunos autores como Bernstein (1998) una de las ideas que delimita el comienzo de 

los tiempos modernos es el tratamiento del riesgo. 

Pacioli (1494, citado por David, 1968) da un primer paso escudriñando aspectos 

preliminares sobre el riesgo cuando establece: “A y B están jugando un juego equitativo 

de balla. Ellos están de acuerdo en continuar hasta que uno gane seis rounds. El juego 

actualmente termina cuando A ha ganado cinco y B, tres. ¿Cómo se deberían dividir 

las apuestas?” (p. 37). Es probable que este tipo de problemas, en su resolución, nos 

ponga en los comienzos de la cuantificación del riesgo. 

Hablar de la teoría del riesgo nos lleva casi imperativamente a referirnos a 

Knight (1921), quien efectuó los primeros aportes de significación en el área, 

estableciendo la distinción entre riesgo e incertidumbre. Dice el autor “incertidumbre 

debe ser tomada en un sentido radicalmente distinto de la noción familiar de riesgo, de 

la cual nunca ha sido adecuadamente separada…aparecerá que una incertidumbre 
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mensurable, o riesgo propiamente dicho, es bien diferente de la no mensurable 

incertidumbre” (p. 2). Así mismo, hablando del cálculo de probabilidades, vinculado 

al tema, señala que “refleja la tentativa de naturaleza creativa de la mente humana 

frente a lo desconocido” (p. 3). 

Keynes (1937) señala: 

por conocimiento incierto yo no quiero decir solamente distinguir lo que es 

conocido con certeza de aquello que es solamente probable. El juego de la 

ruleta no es un sujeto, en este sentido la incertidumbre… el sentido en el cual 

yo estoy usando el término es aquel en el que la prospectiva de la guerra 

europea es incierta o el precio del cobre o la tasa de interés veinte años en 

adelante, o la obsolescencia de una nueva invención…sobre esos temas no hay 

bases científicas en las que formar una probabilidad calculable. Nosotros 

simplemente, no sabemos. (p. 20). 

Un segundo hito importante en las finanzas tradicionales lo constituyen las 

teorías del precio del riesgo. Previo a la teoría más reconocida sobre el precio del 

riesgo, el Capital Asset Pricing Model (1964), básicamente desarrollado por William F 

Sharpe, con aportes contemporáneos de Jan Mossin, yJohn Lintner, establece que es 

preciso sistematizar como serían mensuradas las relaciones entre riesgo y rendimiento. 

La teoría del portafolio (1952, 1959) con los aportes de Markowitz y Tobin (1952), 

vendrían a dar una respuesta a la vieja preocupación de “no poner los huevos en la 

misma canasta”. Suponiendo aversión al riesgo de los inversores, y un mundo                                                                            

de dos parámetros, riesgo y rendimiento, llega a formular el set de portafolios óptimos, 
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es decir los infinitos portafolios que cada uno, para un determinado nivel de 

rendimiento esperado, minimizan el riesgo. 

Un tercer hito está representado por la Hipótesis de los Mercados Eficientes 

(HME), a cuyo desarrollo Eugene Fama (1970) contribuiría notoriamente. Los 

mercados de capitales son importantes para la asignación de los recursos y, en la 

medida que ellos sean eficientes, estarán asegurando que ofrecen a los inversores las 

mejores opciones de riesgo y rendimiento, y los inversores estarán tomando las mejores 

oportunidades. Los precios, reflejando la información disponible, serán cruciales para 

la eficiencia de los mercados. Estos autores fueron los primeros en desarrollar un 

análisis teórico de la estructura financiera de las empresas cuyo objetivo central es 

estudiar sus efectos sobre el valor de la misma.  

La teoría tradicional plantea que la estructura financiera óptima será aquella 

que maximice el valor de mercado de la empresa y minimice el costo del capital.  Esta 

estructura, de no ser apropiada, puede representar una restricción a las decisiones de 

inversión y, por lo tanto, al crecimiento de la empresa.   

Este análisis consta de dos etapas: en una primera etapa, establecen la 

independencia del valor de la firma respecto a su estructura de financiamiento. En una 

segunda etapa, la toma en consideración del impuesto sobre el ingreso de las sociedades 

los conduce a concluir que hay una relación directa entre el valor de la empresa y su 

nivel de endeudamiento. En ella participan las variables de ingresos, costos variables, 

costos fijos, depreciaciones, intereses financieros, impuestos, costos de deuda, costos 

de capital. Todas estas variables interrelacionadas permiten definir la rentabilidad 

financiera de la organización. La tesis de Modigliani & Miller (citado por Buján, 2018) 
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se fundamenta en tres proposiciones: 

Proposición I. Explica que el valor de la empresa solo dependerá de la 

capacidad generadora de renta de sus activos sin importar en absoluto de dónde 

han emanado los recursos financieros que los han financiado; es de 

financiación respecto al apalancamiento corporativo. Esta teoría descansa en la 

existencia de información asimétrica (con respecto a oportunidades de 

inversión y activos actualmente tenidos) entre las empresas y los mercados de 

capitales. Es decir, los directores de la organización a menudo tienen mejor 

información sobre el estado de la compañía que los inversores externos. 

Además de los costos de transacción producidos por la emisión de nuevos 

títulos, las organizaciones tienen que asumir aquellos costos que son 

consecuencia de la información asimétrica. Para minimizar estos y otros costos 

de financiación, las empresas tienden a financiar sus inversiones con 

autofinanciación, luego deuda sin riesgo, después deuda con riesgo, y 

finalmente, con acciones.    

Proposición II: Explica que la rentabilidad esperada de las acciones ordinarias 

de una empresa endeudada crece equitativamente a su grado de 

endeudamiento; es decir, el rendimiento probable que los accionistas esperan 

obtener de las acciones de una empresa que pertenece a una determinada clase, 

es función lineal de la razón de endeudamiento. 

Proposición III:  Explica que la tasa de retorno de un proyecto de inversión ha 

de ser completamente independiente a la forma como se financie la empresa, y 
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debe al menos ser igual a la tasa de capitalización que el mercado aplica a 

empresas sin apalancamiento y que pertenece a la misma clase de riesgo de la 

empresa inversora; es decir, la tasa de retorno requerida en la evaluación de 

inversiones es independiente dela forma en que cada empresa esté financiada. 

La teoría de financiamiento de la jerarquía de preferencias Pecking Order toma 

estas ideas para su desarrollo y establece que existe un orden de elección de las fuentes 

de financiamiento. Según los postulados de esta teoría, lo que determina la estructura 

financiera de las empresas es la intención de financiar nuevas inversiones. Primero, 

internamente, con fondos propios; a continuación, con deuda de bajo riesgo de 

exposición como la bancaria; posteriormente, con deuda pública, en el caso de que 

ofrezca menor su valuación que las acciones y en último lugar con nuevas acciones.  

 

Para resumir el funcionamiento de la Teoría de la Jerarquía Financiera, Myers 

(1984) formula cuatro enunciados que la sustentan: 

 

a. Las empresas prefieren la financiación interna.     

b.  La tasa de reparto de dividendos estimada se adapta a las oportunidades de 

inversión.  

c. Aunque la política de dividendos es fija, las fluctuaciones en la rentabilidad y las 

oportunidades de inversión son impredecibles, con lo cual los flujos de caja 

generados internamente pueden ser mayores o menores a sus gastos de capital.  

d. Si se requiere de financiación externa, la empresa emite primero los títulos más 
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seguros (esto es, primero deuda, luego títulos híbridos como obligaciones 

convertibles, y recursos propios como último recurso para la obtención de fondos). 

2.2.2. Fuentes de financiamiento  

Antes de entrar a lo referente a fuentes de financiamiento, se debe revisar lo 

que corresponde a la estructura del capital. La estructura de capital viene determinada 

por la combinación de los diferentes recursos utilizados por la empresa para financiar 

sus inversiones. De forma genérica podemos referirnos a tres grandes fuentes de 

financiación: fuentes internas (la emisión de acciones, los beneficios retenidos); 

fuentes externas (el endeudamiento con empresas financieras). El denominado 

enfoque tradicional recoge y resume la postura mantenida desde 1958, fecha en que se 

publica el primer trabajo de la financiación con deuda. Tiene un menor coste que la 

que proviene de ampliar capital ya que los inversores asumen menos riesgo cuando 

suscriben deuda y por ello exigen menor rentabilidad (Brealy, 2010). 

Ello implica que, para niveles bajos de deuda, si una empresa se financia en 

mayor proporción con deuda reducirá su coste de capital y aumentará el valor de la 

empresa. Sin embargo, a partir de un determinado nivel de endeudamiento, accionistas 

y acreedores empezarán a exigir una rentabilidad mayor para compensar los riesgos 

asumidos. Entonces, el coste de capital de la empresa aumentará existiendo un punto 

óptimo que minimiza los costes. De esta forma, la teoría tradicional postula que existe 

una estructura de capital óptima, es decir, existe una relación deuda fondos propios que 

maximiza el valor total de mercado de la empresa (Brealy, 2010). Las fuentes de 

financiamiento están determinadas por el ente que otorga dicho financiamiento, 
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clasificadas de acuerdo a Aching (2006). 

2.2.2.1. Fuentes internas 

Las fuentes internas son generadas dentro de la empresa, como resultado de 

sus operaciones y promoción. Entre ellas tenemos: 

a. Aportes de los socios 

Según Aching (2006), son los aportes de los socios en el momento de constituir 

legalmente la sociedad (capital social) o mediante nuevas aportaciones con el fin de 

aumentar el capital.  

Según el enfoque tradicional, esta modalidad consiste en la incorporación de 

nuevos recursos exteriores (ajenos al patrimonio social), ya sea provenientes de los 

socios o terceros, para incrementar el capital social, logrando mejorar económicamente 

a la sociedad para el sostenimiento de sus actividades y reforzando la garantía frente a 

sus acreedores e incluso atrayendo a nuevos contratantes para la celebración de futuras 

operaciones mercantiles. 

b. Incremento de pasivos acumulados  

Según Aching (2006), los pasivos acumulados son aquellos genera 

íntegramente la empresa. Como ejemplo tenemos los impuestos que deben ser 

reconocidos mensualmente, independientemente de su pago, las pensiones, las 

provisiones contingentes (accidentes, devaluaciones, incendios), etc. 

Levy (2008) señala que los pasivos acumulados son las deudas por servicios 

recibidos y pagos pendientes, tales como salarios e impuestos. Los impuestos son pagos 

que deben hacerse al gobierno, pasivos devengados que no pueden ser manipulados por 
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la empresa. En el caso de los salarios, representan pasivos manipulables hasta cierto 

límite, por ejemplo, atrasando su pago, obteniendo así un crédito sin intereses de parte 

de los empleados a quienes se les paga con posterioridad a la realización de su trabajo. 

Los pasivos acumulados son pasivos recurrentes a corto plazo que, se 

acrecientan automática o espontáneamente, a medida que se expanden las operaciones 

de una empresa y es una fuente de financiamiento sin garantía. Este tipo de deuda es 

“gratuita” en el sentido de que no se paga ningún interés explícito sobre los fondos que 

se obtienen a través de los pasivos acumulados (Weston y Brigham, 1996). Dentro de 

esta categoría se consideran, de manera particular, los pagos del seguro social, los 

impuestos sobre ingresos estimados por la empresa, los impuestos sobre ventas 

cobradas y sobre ingresos retenidos a partir de la nómina de los empleados. De ahí que, 

el balance general en sus cuentas de pasivo, revelará algunos impuestos y gastos 

acumulados. 

 

c. Aumento de capital 

Según Caballero (2016), el aumento de capital es una operación de naturaleza 

económica dirigida a proporcionar nuevos recursos a la sociedad o hacer indisponibles 

aquellos recursos del patrimonio neto con los que cuenta. Se busca asegurar la realidad 

del capital social, de tal manera que este fondo de explotación no solamente permita 

realizar los fines sociales, sino además sirva de verdadera garantía a los terceros 

contratantes, de tal manera que el monto del capital social inscrito responda a la 

realidad económica de la sociedad. Las razones que impulsan a una sociedad a adoptar 

un acuerdo de aumento de capital estriban en la necesidad de contar con mejores 
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elementos económicos para afrontar nuevas operaciones comerciales, expandir su 

línea de producción, modernizar sus aparatos tecnológicos, fortalecer su imagen frente 

a terceros, crear sucursales, entre otras. La satisfacción de estas pretensiones se obtiene 

a través de fuentes de financiamiento que pueden ser proporcionadas por terceros o 

por los mismos socios. El financiamiento por terceros conlleva la obligación de la 

sociedad de devolver el importe prestado, así como pagar los intereses de la deuda, en 

la oportunidad convenida, de otorgar, de ser el caso, las garantías que le fueran 

requeridas y de sujetar su actuar a los términos contractuales pactados. Si bien puede 

resultar atractiva la obtención de recursos a través de esta fuente, es de advertirse que, 

con posterioridad, se tendrá que proceder con su restitución como consecuencia del 

compromiso asumido. 

Para Panta (2017), el aumento de capital es una práctica común, debido a que 

el monto del capital es un factor que se evalúa para definir la solvencia de una empresa; 

es decir, se decide aumentar capital en muchos casos para hacer que la empresa se vea 

más sólida y solvente. 

Para algunas actividades sujetas a regulaciones especiales, el capital social 

constituye un elemento fundamental para poder realizarlas. Esto ocurre, por ejemplo, 

en el caso de las actividades bancarias, financieras, de seguros, de transportes, de 

intermediación laboral, etc., en las que se solicita un capital social mínimo para que la 

sociedad obtenga la autorización de actividades del organismo competente. 

 

2.2.2.2. Fuentes externas 

a) Sistema Financiero Bancario 
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El Banco Cafetero (s.f.) define al banco como un receptor de fondos de la 

comunidad y un intermediario entre aquellos que ofrecen ahorro y los que solicitan 

crédito. Es un agente de la circulación del dinero, centralizador del ahorro, creador y 

distribuidor del crédito, como también un canalizador de la inversión. 

 

b) Sistema Financiero no Bancario:  

• Microcréditos 

Según Lacalle (2001), se trata de programas de concesión de pequeños créditos 

a los más necesitados de entre los pobres para que estos puedan poner en marcha 

pequeños negocios que generen ingresos con los que mejorar su nivel de vida y el de 

sus familias. El sistema de microcréditos ha demostrado ser una de las mejores 

herramientas para erradicar la extrema pobreza en países en desarrollo, dado que, si la 

falta de recursos impide a estos sectores salir de la pobreza, el facilitarles un crédito 

de acceso fácil, rápido y sostenido les permite salir del círculo vicioso de la pobreza y 

crear una microempresa que genera riqueza. De manera que el círculo cambie de 

dirección y la misma dinámica de las microempresas, al generar riqueza, después de 

cubrir los gastos, posibilita un ahorro remunerado que, a su vez, da lugar a nuevos 

préstamos y nuevas oportunidades de dejar atrás los niveles de pobreza. 

c) Crédito comercial 

El crédito comercial es una categoría relativamente poco estudiada en 

economía financiera. Se trata de un tipo de deuda a corto plazo y de naturaleza 

informal, cuyos términos no están generalmente fijados de forma legal. Así, el crédito 
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comercial se puede conceder a través de fórmulas como el aplazamiento del pago de 

una transacción sobre bienes o servicios que sean objeto de negocio típico de la 

empresa, en la que el comprador actúa como prestatario y el vendedor como 

prestamista. En ocasiones, tiene lugar a través del pago a cuenta de una compra futura, 

en cuyo caso se invierte la posición de los participantes en la operación. De esta 

manera, el vendedor se convierte en deudor mientras que el comprador asume el papel 

de acreedor. 

En cuanto a los términos del crédito comercial, estos dependen de la industria 

y el país en que se apliquen. Por otra parte, generalmente la colateral no forma parte 

explícita del contrato, siendo precisamente esta no obligatoriedad, junto con el riesgo 

de cobro, lo que justificaría la exigencia de un elevado tipo de interés (frente a un 

crédito bancario más barato). Así, las empresas con un mayor riesgo de impago de sus 

deudas son las candidatas a preferir los contratos de crédito comercial, haciendo que 

sus acreedores comerciales operen en la parte más arriesgada del mercado de crédito. 

En las operaciones comerciales suele ser frecuente el uso de los descuentos por 

pronto pago frente a precios más elevados en pagos aplazados. Esta práctica implica 

que, de manera efectiva, se está cargando un tipo de interés implícito a las empresas 

que renuncian a estos descuentos y aplazan el pago (aparentemente de manera gratuita) 

a sus proveedores. 

 

2.2.3. Rentabilidad 

Según Zamora (2011), el concepto de rentabilidad ha ido cambiando con el 

tiempo y ha sido usado de distintas formas, siendo este uno de los indicadores más 



 

34 
 

relevantes para medir el éxito de un sector, subsector o incluso un negocio, ya que una 

rentabilidad sostenida con una política de dividendos, conlleva al fortalecimiento de 

las unidades económicas. Las utilidades reinvertidas adecuadamente significan 

expansión en capacidad instalada, actualización de la tecnología existente, nuevos 

esfuerzos en la búsqueda de mercados, o una mezcla de todos estos puntos. La 

rentabilidad es la relación que existe entre la utilidad y la inversión necesaria para 

lograrla, ya que mide tanto la efectividad de la gerencia de una empresa, demostrada 

por las utilidades obtenidas de las ventas realizadas y utilización de inversiones, su 

categoría y regularidad es la tendencia de las utilidades. Estas utilidades a su vez, son 

la conclusión de una administración competente, una planeación integral de costos y 

gastos y en general de la observancia de cualquier medida tendiente a la obtención de 

utilidades. La rentabilidad también es entendida como una noción que se aplica a toda 

acción económica en la que se movilizan los medios, materiales, humanos y 

financieros con el fin de obtener los resultados esperados. En la literatura económica, 

aunque el término de rentabilidad se utiliza de forma muy variada, y son muchas las 

aproximaciones doctrinales que inciden en una u otra faceta de la misma, en sentido 

general se denomina a la rentabilidad a la medida del rendimiento que en un 

determinado periodo produce los capitales utilizados en el mismo. Esto supone la 

comparación entre la renta generada y los medio utilizados para obtenerla con el fin 

de permitir la elección entre alternativas o a juzgar por la eficiencia de las acciones 

realizadas, según que el análisis sea a priori o a posteriori. 

2.2.3.1. Teoría de la rentabilidad y del riesgo en el modelo de mercado de Sharpe 



 

35 
 

El modelo de mercado de Sharpe surgió como un caso particular del modelo 

diagonal del mismo autor, que a su vez, fue el resultado de un proceso de 

simplificación que Sharpe realizó del modelo pionero de su maestro Markowitz. 

Sharpe consideró que el modelo de Markowitz implicaba un dificultoso proceso de 

cálculo ante la necesidad de conocer de forma adecuada todas las covarianzas 

existentes entre cada pareja de títulos. Para evitar esta complejidad, Sharpe propone 

relacionar la evolución de la rentabilidad de cada activo financiero con un determinado 

índice, normalmente macroeconómico (únicamente). Este fue el denominado modelo 

diagonal, debido a que la matriz de varianzas y covarianzas solo presenta valores 

distintos de cero en la diagonal principal, es decir, en los lugares correspondientes a 

las varianzas de las rentabilidades de cada título. Como se ha indicado, el modelo de 

mercado es un caso particular de la diagonal. Dicha particularidad se refiere al índice 

de referencia que se toma, siendo tal el representativo de la rentabilidad periódica que 

ofrece el mercado de valores.  

2.2.3.2. Rentabilidad financiera 

Según Sánchez (2002), es una medida, referida a un determinado periodo de 

tiempo, del rendimiento obtenido por esos capitales propios, generalmente con 

independencia de la distribución del resultado. La rentabilidad financiera puede 

considerarse así una medida de rentabilidad más cercana a los accionistas o 

propietarios que la rentabilidad económica, y de ahí que teóricamente, y según la 

opinión más extendida, sea el indicador de rentabilidad que los directivos buscan 

maximizar en interés de los propietarios. Además, una rentabilidad financiera 
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insuficiente supone una limitación por dos vías en el acceso a nuevos fondos propios. 

Primero, porque ese bajo nivel de rentabilidad financiera es indicativo de los fondos 

generados internamente por la empresa; y segundo, porque puede restringir la 

financiación externa. 

En este sentido, la rentabilidad financiera debería estar en consonancia con lo 

que el inversor puede obtener en el mercado más una prima de riesgo como accionista. 

Sin embargo, esto admite ciertos matices, puesto que la rentabilidad financiera sigue 

siendo una rentabilidad referida a la empresa y no al accionista, ya que aunque los 

fondos propios representen la participación de los socios en la empresa, en sentido 

estricto el cálculo de la rentabilidad del accionista debería realizarse incluyendo en el 

numerador magnitudes tales como beneficio distribuible, dividendos, variación de las 

cotizaciones, etc., y en el denominador la inversión que corresponde a esa 

remuneración, lo que no es el caso de la rentabilidad financiera, que, por tanto, es una 

rentabilidad de la empresa. La rentabilidad financiera es, por ello, un concepto de 

rentabilidad final que al contemplar la estructura financiera de la empresa (en el 

concepto de resultado y en el de inversión), viene determinada tanto por los factores 

incluidos en la rentabilidad económica como por la estructura financiera consecuencia 

de las decisiones de financiación. La rentabilidad puede verse como una medida, de 

cómo una compañía invierte fondos para generar ingresos. Se suele expresar como 

porcentaje. 

Según Sánchez (citado por Medina y Mauricci, 2014), aunque el término de 

rentabilidad se utiliza de forma muy variada en la literatura económica, y son muchas 

las aproximaciones doctrinales que inciden en una u otra faceta de la misma, en sentido 
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general se denomina rentabilidad a la medida del rendimiento que en un determinado 

periodo produce los capitales utilizados en el mismo.  

 

 

a. Rendimientos sobre activos (ROA) 

Selling y Stickney (1989) miden el desempeño económico de la empresa sin 

tener en cuenta las fuentes de financiación. La diferencia de ROA entre empresas e 

industrias se explica por las economías y deseconomías de escala y por los 

movimientos a través de las etapas del ciclo de vida del producto. 

Gitman (1997, citado en Medina y Mauricci, 2014), El ROA es un indicador 

que permite conocer las ganancias que se obtienen con relación a la inversión en 

activos, o sea las utilidades que generan los recursos de la empresa. 

Fórmula: 

 

 

b. Rendimientos sobre capital (ROE) 

Según García et al. (2018), la ROE (Return On Equity) indica que la 

rentabilidad se obtiene a partir de la inversión realizada con recursos propios de las 

instituciones, es decir, con inversiones del patrimonio de los bancos; su cálculo 

relaciona las utilidades o pérdidas generadas sobre el patrimonio de los bancos. 

Según EDUFINET (2005), el ROE (Return on Equity) o rentabilidad financiera 
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es un indicador que mide el rendimiento del capital. Concretamente, mide la 

rentabilidad obtenida por la empresa sobre sus fondos propios. 

Fórmula: 

 

 

2.2.3.3. Rentabilidad económica 

Según Sánchez (2002), la rentabilidad económica, llamada también de la 

inversión, es una medida, referida a un determinado periodo de tiempo, del 

rendimiento de los activos de una empresa con independencia de la financiación de los 

mismos. De aquí que, según la opinión más extendida, la rentabilidad económica sea 

considerada como una medida de la capacidad de los activos de una empresa para 

generar valor con independencia de cómo han sido financiados, lo que permite la 

comparación de la rentabilidad entre empresas sin que la diferencia en las distintas 

estructuras financieras, puesta de manifiesto en el pago de intereses, afecte al valor de 

la rentabilidad. La rentabilidad económica se erige así en indicador básico para juzgar 

la eficiencia en la gestión empresarial, pues es precisamente el comportamiento de los 

activos, con independencia de su financiación, el que determina con carácter general 

que una empresa sea o no rentable en términos económicos. Además, el no tener en 

cuenta la forma en que han sido financiados los activos permitirá determinar si una 

empresa no rentable lo es por problemas en el desarrollo de su actividad económica o 

por una deficiente política de financiación. El origen de este concepto, también 
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conocido como return on investment (ROI) o return on assets (ROA), si bien no 

siempre se utilizan como sinónimos ambos términos, se sitúa en los primeros años del 

s. XX, cuando la Du Pont Company comenzó a utilizar un sistema triangular de ratios 

para evaluar sus resultados. En la cima del mismo se encontraba la rentabilidad 

económica o ROI y la base estaba compuesta por el margen sobre ventas y la rotación 

de los activos. 

a. Retorno sobre la inversión (ROI) 

Según Cuevas (2001), es una razón que relaciona el ingreso generado por un 

centro de inversión a los recursos (o base de activos) usados para generar ese ingreso. 

El ROI tiene una importante limitación y es que no considera el horizonte 

temporal. Esta ratio únicamente nos dice si un activo nos da beneficios o pérdidas; es 

decir; si obtenemos más o menos dinero respectivamente al que realizamos la 

inversión. No importa si desde que compramos hasta que vendemos pasan 1000 años. 

Fórmula: 
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2.3. Marco conceptual 

Fuentes de financiamiento 

Molina (1996) es aquel que proviene de los recursos propios de la empresa, y 

se ve reflejado en el activo. Es por eso que se debe llevar a cabo un inventario de todo 

aquello de lo cual se pudiera echar mano en un momento dado, para tener sobrante de 

capital de trabajo, o bien hacerle frente a una situación difícil en materia financiera. 

 

Instituciones de microfinanzas –IMF 

El término microfinanzas se refiere a la provisión de servicios financieros a 

personas de bajos ingresos, especialmente a los pobres. Las entidades que llevan a 

cabo esas actividades son denominadas instituciones microfinancieras (IMF), a las que 

se puede definir como “…toda organización -unión de crédito, banco comercial 

pequeño, organización no gubernamental financiera, o cooperativa de crédito- que 

provee servicios financieros a los pobres” (Delfiner, 2018, p. 4). 

Rentabilidad 

Gitman (1997, citado en Medina y Mauricci, 2014) dice que rentabilidad es la 

relación entre ingresos y costos. La rentabilidad de una empresa puede ser evaluada en 

referencia a las ventas, a los activos, al capital o al valor generados por el uso de los 

activos de la empresa en actividades productivas. 

Sistema financiero 

El sistema financiero está constituido por todas las sociedades o cuasi 
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sociedades (fondos y fideicomisos) residentes dedicadas principalmente a la 

intermediación financiera o actividades financieras auxiliares (como la cobertura de 

riesgos y las prestaciones de jubilación) (Banco Central de Reserva del Perú, 2016). 

Sistema financiero bancario 

Comprende todas las instituciones del sistema bancario que operan en un país. 

En el Perú, está integrado por el Banco Central de Reserva del Perú, el Banco de la 

Nación, las empresas bancarias y la banca de fomento en liquidación (Banco Central 

de Reserva del Perú, 2016). 

Sistema financiero no bancario 

Comprende a todas las instituciones financieras residentes que no están 

clasificadas como pertenecientes al sistema bancario. En el Perú se incluyen a las 

empresas financieras, las cajas rurales y cajas municipales de ahorro y crédito, las 

cooperativas de ahorro y crédito, las compañías de seguros, la Corporación Financiera 

de Desarrollo (COFIDE), el Fondo Mi Vivienda, los fondos privados de pensiones y 

los fondos mutuos (Banco Central de Reserva del Perú, 2019). 

Crédito comercial 

Según Investigaciones Europeas (2008), es una categoría relativamente poco 

estudiada en economía financiera. Se trata de un tipo de deuda a corto plazo y de 

naturaleza informal, cuyos términos no están generalmente fijados de forma legal. Así, 

el crédito comercial se puede conceder a través de fórmulas como el aplazamiento del 

pago de una transacción sobre bienes o servicios que sean objeto de negocio típico de 

la empresa, en la que el comprador actúa como prestatario y el vendedor como 
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prestamista. En ocasiones, tiene lugar a través del pago a cuenta de una compra futura, 

en cuyo caso se invierte la posición de los participantes en la operación. De esta 

manera, el vendedor se convierte en deudor mientras que el comprador asume el papel 

de acreedor. 

 
 
 

Capital de trabajo 

El capital de trabajo es la parte de los recursos permanentes que la empresa 

tiene para financiar su operación. Quien dice permanentes, dice también: de largo 

plazo. Por lo tanto, este concepto hace referencia, necesariamente, a los recursos que 

la empresa, o tiene por patrimonio; o los ha recibido de terceros, pero para ser 

amortizados en más de un año; o han sido generados por la propia operación. En primer 

lugar, entonces, nada más lejos, que un pagaré a tres meses de vencimiento o una línea 

de crédito renovable. Lo que el concepto de capital de trabajo quiere decirnos es que, 

de modo ordinario, una operación requiere la disponibilidad de recursos de largo plazo 

para su financiamiento. Hay excepciones, claro; pero son, no nos olvidemos, 

excepciones; y lo más probable es que si Ud. está inmerso en algún tipo de operación 

empresarial, esta no sea una de ellas, sino más bien una operación en las que se requiere 

contar con recursos de largo plazo. 

 

Riesgo 

Según Sapag (2007) riesgo es toda posibilidad de ocurrencia de aquella 

situación que pueda entorpecer el normal desarrollo de las funciones y actividades de 

una empresa que impidan el logro de sus objetivos, en cumplimiento de su misión y 
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su visión. Se refiere a la variabilidad de los beneficios esperados por los inversionistas. 

2.4. Marco legal 

2.4.1. Ley 30056: Ley que modifica diversas leyes para   facilitar la inversión, 

impulsar el desarrollo       productivo y el crecimiento empresarial. Título 

I: Medidas para facilitación de la inversión privada 

Ley de impulso al desarrollo productivo y crecimiento empresarial para las pequeñas 

y microempresas. 

La Ley 30056 tiene por objeto establecer el marco legal para la promoción de 

la competitividad, formalización y el desarrollo de las micro y pequeñas empresas, 

estableciendo políticas de alcance general y la creación de instrumentos de apoyo y 

promoción; incentivando la inversión privada, la producción, el acceso a los mercados 

internos y externos y otras políticas que impulsen el emprendimiento y permitan la 

mejora de la organización empresarial junto con el crecimiento sostenido de estas 

unidades económicas. 

2.4.2. DECRETO LEGISLATIVO QUE CREA EL RÉGIMEN MYPE     

TRIBUTARIO DEL IMPUESTO A LA RENTA 

El presente decreto legislativo tiene por objeto establecer el Régimen MYPE 

Tributario - RMT que comprende a los contribuyentes a los que se refiere el artículo 

14° de la Ley del Impuesto a la Renta, domiciliados en el país; siempre que sus 

ingresos netos no superen las 1700 UIT en el ejercicio gravable. 

Resultan aplicables al RMT las disposiciones de la Ley del Impuesto a la Renta 

y sus normas reglamentarias, en lo no previsto en el presente decreto legislativo, en 

tanto no se le opongan. 
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2.4.3.  Impuesto general a las ventas 

El IGV o Impuesto General a las Ventas es un impuesto que grava todas las 

fases del ciclo de producción y distribución. Está orientado a ser asumido por el 

consumidor final, encontrándose normalmente en el precio de compra de los productos 

que adquiere. 

a) Tasa: Se aplica una tasa de 16% en las operaciones gravadas con el IGV. A esa 

tasa se añade la tasa de 2% del Impuesto de Promoción Municipal (IPM). De ese 

modo, a cada operación gravada se le aplica un total de 18%: IGV + IPM. 

b) Características: Es no acumulativo porque solo grava el valor agregado de cada 

etapa en el ciclo económico, deduciéndose el impuesto que gravó las fases 

anteriores. Se encuentra estructurado bajo el método de base financiera de 

impuesto contra impuesto (débito contra crédito), es decir el valor agregado se 

determina restando del impuesto que se aplica al valor de las ventas, con el 

impuesto que gravo las adquisiciones de productos relacionados con el giro del 

negocio. 

 

2.4.4. Decreto supremo Nº 008-2008-TR 

Mediante Ley Nº 28015, publicada el 3 de julio de 2003, se aprobó la Ley de 

Promoción y Formalización de la Micro y Pequeña Empresa. Con Ley Nº 28851, 

publicada el 27 de julio de 2006, se modificaron los artículos 21 y 43 de la Ley Nº 

28015, Ley de Promoción y Formalización de la Micro y Pequeña Empresa. La Ley 
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Nº 29034, publicada el 10 de junio de 2007, modificó el artículo 21 de la Ley Nº 28015, 

Ley de Promoción y Formalización de la Micro y Pequeña Empresa. El Decreto 

Legislativo Nº 1086, Ley de Promoción de la Competitividad, Formalización y 

Desarrollo de la Micro y Pequeña Empresa y del Acceso al Empleo Decente, publicado 

el 28 de junio de 2008, modificó la Ley Nº 28015, Ley de Promoción y Formalización 

de la Micro y Pequeña Empresa. Mediante Decreto Supremo Nº 007-2008-TR, 

publicado el 30 de setiembre de 2008, se aprobó el Texto Único Ordenado de la Ley 

de Promoción de la Competitividad, Formalización y Desarrollo de la Micro y Pequeña 

Empresa y del Acceso al Empleo Decente - Ley MYPE. La Décima Disposición 

Complementaria Final del Decreto Legislativo Nº 1086 señala que el plazo máximo 

para su reglamentación es de sesenta días a partir de su publicación, de conformidad 

con el numeral 8) del Artículo 118 de la Constitución Política del Perú. 

2.4.5. Ley General de Sociedades N° 26887, Sociedad Comercial de 

Responsabilidad Limitada 

Artículo 283: Definición y responsabilidad 

En la Sociedad Comercial de Responsabilidad Limitada, el capital está dividido 

en participaciones iguales, acumulables e indivisibles, que no pueden ser incorporadas 

en títulos valores, ni denominarse acciones. Los socios no pueden exceder de veinte y 

no responden personalmente por las obligaciones sociales. 
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3. CAPÍTULO III: METODOLOGÍA 

3.1. Diseño de la investigación 

Por su enfoque cuantitativo y en concordancia con los objetivos propuestos el 

diseño de investigación fue no experimental y de corte longitudinal. Es no 

experimental porque no se manipuló de manera deliberada las variables de 

investigación; asimismo, los diseños longitudinales son aquellas investigaciones en las 

que se recopilan datos en varios momentos del tiempo (Hernández, Fernández, y 

Baptista, 2010). 

La investigación corresponde al siguiente esquema: 

 

  

 

Dónde: 

M    : Muestra 

O1    : Observación V1 

O2   : Observación V2 

R     : Incidencia del financiamiento frente a la rentabilidad.  

 

3.2. Población y muestra  

3.2.1. Población 
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Para la presente investigación se consideró como población la Empresa “CALERA 

HUALLANCA S.R.L.” 

3.2.2. Muestra 

La muestra lo constituyen los siguientes documentos: Estados de Situación 

Financiera y Estado de Resultados 2016 - 2018 con sus respectivas Notas a los Estados 

Financieros, como también la Minuta de Constitución; los cuadros de amortización de 

los créditos obtenidos (Caja Piura en el año 2016, Caja Huancayo 2018, Scotiabank 

2018). 
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3.3. Variables de estudio 

VARIABLES DEFINICIÓN 

CONCEPTUAL 

DEFINICIÓN 

OPERACIONAL 

DIMENSIONES INDICADORES INSTRUMENTOS 

Variable 

independiente: 

Fuentes de 

Financiamiento 

Son las posibilidades de 

obtener recursos económicos 

para la apertura, 

mantenimiento y desarrollo 

de nuevos proyectos en la 

empresa, se refieren a la 

obtención del dinero 

requerido para ejecutar 

inversiones, desarrollar 

operaciones e impulsar el 

crecimiento de la 

organización. (Brealy, 2010) 

Analizar datos tanto de 

la minuta de 

constitución y el estado 

de situación financiero 

2016-2018, para 

obtener la información 

correspondiente a las 

fuentes de 

financiamiento internas 

de la Calera Huallanca 

SRL  

Fuente Internas - Aportes de los socios. 

- Incremento de pasivos 

acumulados. 

- Incremento de Capital 

 

- Análisis documental 

 Fuente Externas - Sistema Financiero 

Bancario. 

- Sistema Financiero no 

Bancario. 

 

-  

Variable 

dependiente: 

Rentabilidad 

Rentabilidad es la relación 

entre ingresos y costos 

generados por el uso de los 

activos de la empresa en 

actividades productivas ( 

Gitman, 1997, citado en 

Medina y Mauricci, 2014). 

Analizar datos de los 

Estados de Situación 

Financiera y Estado de 

Resultados de los 

periodos 2016-2018; 

para obtener la 

información necesaria 

para la determinación 

de la Rentabilidad 

Financiera y 

Económica.  

Rentabilidad 

Financiera 

 
 

- ROA (Rendimientos 

sobre Activos) 

- ROE (Rendimientos 

sobre Capital) 

- Crédito Comercial 

- Análisis documenta  
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 Rentabilidad 

Económica 

- ROI (Retorno sobre la 

inversión) 

-  
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3.4. Formulación de la hipótesis y modelo econométrico 

 

La formulación de la hipótesis de manera matemática fue de la siguiente manera: 

               Y=f(X) 

Donde: 

Y= Rentabilidad 

X= Fuentes de financiamiento 

Entendiéndose de la siguiente manera: 

Y es la función de X, lo que equivale a decir que X es a causa de Y. 

3.5. Fuentes, instrumentos y técnicas de recopilación de datos 

 

3.5.1. Fuentes de recolección de datos 

Las principales fuentes de recolección de datos son: Estados de situación 

financiera y Estados de resultados, correspondientes a los años 2016-2018; La Minuta de 

constitución; cuadros de amortización de los prestamos adquiridos por la empresa. Todas 

estas fuentes fueron facilitadas por el área contable de la empresa. 

3.5.2. Instrumentos de recolección de datos 

 

Guía de análisis documental 

Se analizó la información que guarda relación con el estudio de las variables. 

Además, se procesó los datos necesarios para la obtención de resultados para medir de 

manera adecuada las variables a ser estudiadas a través del cálculo de ratios. 

3.5.3. Técnicas de recolección de datos 
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Recolección de datos   

Se recopiló y analizó la información necesaria para la medición de las variables, 

analizándose tanto los estados de situación financiera como los estados de resultados, 

periodos 2016-2018. Se realizó el análisis horizontal y vertical de dichos estados 

financieros, además del análisis a través del cálculo de ratios. De igual manera, se analizó 

la minuta de constitución y los cuadros de amortización de los préstamos obtenidos por 

la empresa. 

La referida información guarda relación con el objeto de estudio de la presente 

investigación y ayuda a la medición de variables de estudio y a la contrastación de la 

hipótesis. 

 

3.6. Procedimiento de tratamiento de datos 

Para llevar a cabo la recolección de datos, se contactó con el gerente de la Calera 

Huallanca S.R.L. a fin de que se facilite la información requerida. El gerente autorizó al 

área contable brindar la información necesaria para el desarrollo de la presente 

investigación. 

Obtenida la información requerida, se prosiguió a realizar un análisis de la 

información de la siguiente manera: 

• Conciliación de datos 

• Procesamiento de información 

• Informe de los resultados encontrados 

3.7. Procesamiento de datos 

Luego de analizar la información obtenida, se procedió al procesamiento de la 
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información a través del ingreso de los datos al software SPS versión 22.0. 

3.8. Análisis e interpretación de las informaciones  

Luego del procesamiento de información, se procedió a plasmar los resultados y 

las conclusiones objetivas. 

La contrastación de la hipótesis se hizo a través de la correlación de Pearson. 
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4. CAPÍTULO IV: RESULTADOS 

Los resultados se organizaron de acuerdo a los objetivos específicos presentados 

para su desarrollo.  

a) Presentación de datos generales 

Luego de la revisión de la información recolectada, se procedió a identificar los 

ítems necesarios para el desarrollo de cada uno de los objetivos presentados, 

elaborándose hojas de trabajos. 

En primer lugar, se efectuó el estudio de las variables de estudio de manera 

independiente, teniendo en cuenta los objetivos seguidos por la investigación; 

posteriormente se procedió a procesar la información por medio del software SPS versión 

22.0 para que de esta manera se pueda contrastar tanto la hipótesis general como las 

hipótesis específicas. 

 

b) Presentación y análisis de datos relacionado con cada objetivo de investigación      

Objetivo específico 1: Determinar la relación que existe entre fuentes internas de 

financiamiento y la rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

Al momento de evaluar la relación entre las fuentes de financiamiento interna y 

la rentabilidad, se analizó el estado de situación financiera como el estado de resultados 

de manera anual. 

Para el cumplimiento de este objetivo se procedió a realizar el análisis vertical y 

horizontal de los estados de situación financiera y estados de resultados de los periodos 

2016–2018, así como el análisis de las principales cuentas: 

•  Capital social para el análisis de los aportes de los socios. 
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• Capital adicional para el análisis del incremento de capital en los periodos 2016-

2018.  

• Tributos, contraprestaciones y aportes al sistema de pensiones y de salud por 

pagar para el análisis del incremento o disminución de los pasivos acumulados, que 

comprenden el pago del IGV, impuesto a la renta y saldos a favor de periodos 

anteriores. 

Además, se procedió al cálculo del ROA (Rendimiento sobre activos); ROE 

(Rendimiento sobre capital) y ROI (Rendimiento sobre inversión). 
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ANÁLISIS HORIZONTAL 

CALERA HUALLANCA S.R.L. 

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

AL 31 DE DICIEMBRE DE LOS AÑOS 2016, 2017 Y 2018 

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES Y SOLES) 

Tabla 2 

Activos corrientes de la Calera Huallanca SRL 

ACTIVO AÑO 2018 AÑO 2017 AÑO 2016   %   % 

ACTIVOS CORRIENTES 

EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE EFECTIVO 63,321.32 252,889.00 163,887.29 

-

189,567.68 -74.96% 89,001.71 54.31% 

Caja 11,347.48 239,373.25 156,518.75         

Cuentas Corrientes en Inst. Financieras 9,573.24 29.94 29.94         

Cuenta de detracciones 42,353.60 10,196.81 4,093.60         

Fondos sujetos a restricción 47.00 3,289.00 3,245.00         

CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES – 

TERCEROS 46,625.36 14,030.00 36,932.10 32,595.36 232.33% -22,902.10 -62.01% 

Cuentas por Cobrar 46,625.36 14,030.00 36,932.10         

SERVICIOS Y OTROS CONTRATADOS POR 

ANTICIPADO 1,034.41 0.00 0.00 1,034.41 100.00% 0.00 0.00% 

Seguros 1,034.51 0.00 0.00         

Intereses 0.00 0.00 0.00         

PRODUCTOS TERMINADOS 9,664.59 147.00 0.00 9,517.59 6474.55% 147.00 100.00% 

MATERIALES AUXILIARES, SUMINISTROS Y 

REPUESTOS 4,568.91 53,807.00 0.00 -49,238.09 -91.51% 53,807.00 100.00% 
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ACTIVO DIFERIDO 28,784.93 47,660.90 33,478.73 -18,875.97 -39.60% 14,182.17 42.36% 

Intereses por devengar de préstamo 4,018.75 0.00 1,906.87         

I.G.V. por aplicar 0.00 0.00 1,277.86         

Tributos, contrap. y aport. al sist. de  pens..y de salud  

por  pag. 12,383.09 22,830.45 15,147.00 -10,447.36 -0.46 7,683.45 50.73% 

Impuesto General a las Ventas (Crédito Fiscal) 54.09 0.00 0.00         

Impuesto a la Renta de 3ra. Categoría (Pagos a 

Cuenta) 8,308.00 22,830.45 15,147.00         

Saldo a Favor del ejercicio 2017 4,021.00 2,000.00 0.00         

TOTAL ACTIVO CORRIENTE 153,999.52 368,533.90 234,298.12 

-

214,534.38 -58.21% 134,235.78 57.29% 

Fuente: Estado de Situación Financiera de la Calera Huallanca SRL 
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Tabla 3 

Activos no corrientes de la Calera Huallanca SRL 

ACTIVO NO CORRIENTE 

INMUEBLES, MAQUINARIA Y EQUIPO 1,478,729.94 1,043,603.81 1,032,551.83 435,126.13 41.69% 11,051.98 1.07% 

Maquinarias y equipos de explotación 1,422,900.00 1,000,000.00 1,000,000.00         

Muebles y enseres 14,944.92 16,013.85 16,986.34         

Equipos Diversos 22,863.41 10,300.28 9,414.81         

Herramientas 15,000.00 14,268.07 6,150.68         

Construcciones y obras en curso 3,021.61 3,021.61 0.00         

ACTIVO DIFERIDO 3,278.95 0.00 0.00 3,278.95 100.00% 0.00 0.00% 

Intereses por devengar de préstamo 3,278.95 0.00 0.00         

DEPRECIACIÓN, AMORTIZACIÓN Y 

AGOT. ACUMULADOS -316,506.25 -215,879.65 -106,229.29         

Deprec. de Maquinarias y equipos de exp. 300,000.00 200,000.00 100,000.00         

Deprec. de Muebles y enseres 2,374.18 3,055.26 2,014.25         

Deprec. de equipo diversos 9,632.07 1,619.74 2,356.78         

Deprec. Herramientas 4,500.00 4,204.65 1,858.26         

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 1,165,502.64 827,724.16 926,322.54 337,778.48 40.81% 

-

98,598.38 -10.64% 

TOTAL ACTIVO 1,319,502.16 1,196,258.06 1,160,620.66 123,244.10 10.30% 35,637.40 3.07% 

Fuente: Estado de Situación Financiera de la Calera Huallanca SRL 
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Tabla 4 

Pasivo y patrimonio de la Calera Huallanca SRL 

PASIVO 

PASIVOS CORRIENTES 

TRIBUTOS, CONTRAP. Y APORT. AL 

SIST. DE P. Y DE SALUD X P. 48,677.65 40,475.86 30,930.48 8,201.79 20.26% 9,545.38 30.86% 

Impuesto General a las Ventas 0.00 31,591.00 3,443.00         

Impuesto a la Renta 3ra. Categoría (R.) 40,516.55 3,647.62 20,572.00         

Impuesto a la Renta 4ta. Categoría 43.48 0.00 43.48         

ESSALUD 83.70 0.00 640.80         

Administradoras de Fondos de Pensiones - AFP 8,033.92 5,237.24 6,231.20         

REMUNERACIONES Y 

PARTICIPACIONES POR PAGAR 1,000.00 6,251.22 0.00 -5,251.22 -84.00% 6,251.22 100.00% 

Sueldos y salarios por pagar 1,000.00 6,251.22 0.00         

OBLIGACIONES FINANCIERAS 12,280.31 0.00 12,078.23 12,280.31 100.00% -12,078.23 

-

100.00% 

Préstamos por pagar 12,280.31 0.00 12,078.23         

Leasing financiero por pagar 0.00 0.00 0.00         

Intereses por pagar de préstamo  0.00 0.00 0.00         

Intereses por pagar de Leasing financiero  0.00 0.00 0.00         

Impuesto por pagar de Leasing  0.00 0.00 0.00         

TOTAL PASIVOS CORRIENTES 61,957.96 46,727.08 43,008.71 15,230.88 32.60% 3,718.37 8.65% 

PASIVOS NO CORRIENTES 

OBLIGACIONES FINANCIERAS 26,603.11 0.00 0.00 26,603.11 100.00% 0.00 0.00% 

Préstamos por pagar 26,603.11 0.00 0.00         

Intereses por pagar de préstamo  0.00 0.00 0.00         

TOTAL PASIVOS NO CORRIENTES 26,603.11 0.00 0.00 26,603.11 100.00% 0.00 0.00% 
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TOTAL PASIVOS 88,561.07 46,727.08 43,008.71 41,833.99 89.53% 3718.37 8.65% 

PATRIMONIO               

CAPITAL 60,000.00 60,000.00 60,000.00  0.00  0.00%  0.00  0.00% 

CAPITAL ADICIONAL 1,000,000.00 1,000,000.00 1,000,000.00  0.00  0.00%  0.00  0.00% 

EXCEDENTE DE REVALUACIÓN 0.00 0.00 0.00         

RESERVAS 0.00 0.00 0.00         

RESULTADOS ACUMULADOS 170,941.09 89,530.98 57,611.95  81,410.11  90.92%  31,919.03  55.40% 

Utilidades no distribuidas 89,530.98 57,611.95 8,395.05         

Resultado del Ejercicio  81,410.11 31,919.03 49,216.90         

TOTAL PATRIMONIO 1,230,941.09 1,149,530.98 1,117,611.95 81,410.11 7.08% 31,919.03 2.86% 

TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO NETO 1,319,502.16 1,196,258.06 1,160,620.66 123,244.10 10.30% 35,637.40 3.07% 

Fuente: Estado de Situación Financiera de la Calera Huallanca SRL 
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Análisis horizontal del estado de situación financiera 

El análisis horizontal está orientado a evaluar una tendencia creciente o 

decreciente en cada una de las cuentas reflejadas en el estado de situación 

financiera. 

Dentro del análisis horizontal encontramos como base de comparación un 

año anterior al periodo de estudio y allí evaluamos de manera objetiva la variación 

relativa de cada una de las cuentas reflejadas en el estado de situación financiera 

de la Calera Huallanca SRL. 

 

Análisis de las cuentas de activo  

El análisis horizontal de las cuentas de activos se realizó de los periodos 

2016- 2018 de la siguiente manera:  

Efectivo y equivalentes de efectivo 

Tomando como base el año 2016, se encontró que al 2017 existió un 

incremento de 54.31%, lo que significa que entre el año 2016 y 2017 los ingresos 

tanto en conceptos de ingresos a caja, cuentas corrientes en instituciones 

financieras, cuenta de detracciones y fondos sujetos a restricción, contribuyeron a 

establecer una diferencia positiva en el periodo 2017. La causa principal del 

incremento del efectivo y equivalente de efectivo fue el incremento significativo 

en el ingreso a caja, el que tuvo una diferencia absoluta de 82,854.50, infiriéndose 

que existió un incremento muy provechoso para la Calera, pues se incrementó el 

nivel de liquidez de efectivo en la empresa. Sin embargo, se detecta un nivel alto 

en la partida de caja, con riesgo de pérdida por robo al poseer efectivo no 

bancarizado. 

Por otro lado, tomando como base el año 2017 encontramos que al año 2018 
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existió una diferencia negativa de 74.96%, encontrando una situación crítica 

evidenciada por una baja en los ingresos en la caja de la empresa. La variación 

absoluta de -228,025.47 evidencia la disminución de más de la mitad del efectivo y 

equivalentes de efectivo de la empresa. Sin embargo, en el 2018 la empresa tuvo 

una considerable disminución de fondos sujetos a restricción y sus cuentas de 

detracción y por otro lado la empresa empezó a bancarizar sus operaciones al 

incrementarse el ítem de cuentas corrientes en instituciones financieras.  

   

Cuentas por cobrar – comerciales 

Tomando como base el año 2016, se observó que para el año 2017 existió 

una diferencia negativa de 62.01%, encontrándose que durante este periodo hubo 

una disminución significativa, siendo positivo para la empresa debido a que la 

capacidad de cobrabilidad de la empresa durante este periodo fue eficiente. 

Por otra parte, al tomar como base el año 2017, encontramos que con 

respecto al año 2018, hubo un incremento del 232.52%, significando que las 

cuentas por cobrar al año 2018 se incrementaron por más del doble en comparación 

del año 2017. Esto es algo perjudicial para la empresa debido a que refleja la falta 

de implementación de políticas sobre cobranza a clientes de la empresa. 

Servicios y otros contratos por anticipado 

En los periodos 2016 y 2017 no se encontraron datos a ser estudiados. 

Por otro lado, tomando como base el año 2017, se encontró que en el año 

2018 existió un incremento parcial en esta cuenta por 1,034.41. Esto evidencia una 

eficiente gestión de seguros que sirva para resguardar la operatividad y seguridad 

de la Calera. 
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Productos terminados 

Tomando como base el año 2016, observamos que en el año 2017 existió 

un incremento parcial del nivel de existencias debido a que en el 2017 la capacidad 

de la empresa por convertir la materia prima en productos terminados fue baja, por 

estancamiento en el almacén de productos terminados por un valor de 147. 

Por otro lado, tomando como base el año 2017, observamos un incremento 

de mercaderías en el 2018 por 6,474.25%, mostrando el bajo nivel de rotación de 

los productos terminados de la empresa y la falta de gestión del área de ventas al 

momento de convertir en efectivo los productos terminados. 

 

Materiales auxiliares, suministros y repuestos 

Tomando como base el año 2016, observamos que en el año 2017 hubo un 

incremento parcial con una variación absoluta de 53,807, evidenciando el aumento 

parcial en el stock de materiales auxiliares, suministros y repuestos.   

Por otro lado, tomando como base el año 2017, se observó una diferencia 

negativa de 91.51%, mostrando un consumo destinado a las actividades de la 

empresa. 

 

Activo diferido 

Esta cuenta está conformada por los intereses por devengar por préstamos, 

parte de las obligaciones financieras contraídas con CMAC PIURA y los tributos, 

contraprestaciones y aportes al sistema de pensiones y de salud por pagar; 

considerándose en este rubro  los impuestos pendientes de pago  y saldos a favor 

de la empresa;  por lo que para el análisis se toma como base el año 2016, 

evidenciándose  una diferencia positiva de 42.36% en el año 2017, 
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Por otro lado, tomando como base el año 2017, se observó que, durante el 

año 2018, existió una disminución de 39.6% tomándose en cuenta los INTERESES 

POR DEVENGAR POR PRESTAMOS. Esto fue debido a las obligaciones 

financieras contraídas con Caja Huancayo, Scotiabank, tributos, contraprestaciones 

y aportes al sistema de pensiones y de salud por pagar en el que se considera 

impuestos aún no pagados y saldos a favor de la empresa. 

El activo diferido considerado dentro del activo no corriente y 

considerándose dentro de este concepto los interese por devengar de préstamos, se 

observó que en los años 2016 y 2017 no existió dicho concepto. 

Por otro lado, para el año 2018, se detectó la existencia de activo diferido 

por concepto de intereses por devengar por préstamos por la obligación financiera 

aún no saldada con el Scotiabank. 

 

Inmuebles, maquinarias y equipos 

Al analizar los periodos 2016, 2017 y 2018 se observó que durante no 

existió diferencia alguna, manteniéndose desde el 2017 una variación relativa de 

0.29% en el valor de la partida en estudio. 

Análisis de pasivos: 

Tributos, contraprestaciones y aportes al sistema de pensiones y de salud por 

pagar 

Esta cuenta comprende las obligaciones de la empresa con el fisco. 

Tomando como base el año 2016, se observó en el año 2017 una diferencia positiva 

de 30.86%, evidenciándose el incremento en las obligaciones tributarias de la 

empresa,  

Por otro lado, en el año 2018, tomando como base el año 2017, se encontró 
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un incremento de 20,26%, incrementándose mínimamente las obligaciones 

tributarias de la empresa. 

 

Remuneraciones y participaciones por pagar 

En el año 2017, se evidenció una diferencia positiva en su totalidad con una 

variación absoluta de 6,251.22 en comparación con el año 2016, evidenciándose 

un incremento considerable en las obligaciones de la empresa con sus empleados.  

Por otro lado, en el año 2018, se observó una diferencia negativa de 84.00%, 

en comparación con el año anterior. Esto significa algo positivo para la empresa, 

pues evidencia el pago oportuno de sus obligaciones con sus empleados.  

 

Obligaciones financieras 

En cuanto a las obligaciones financieras obtenidas por la empresa se 

observó que, en el año 2016, la empresa contrajo créditos con instituciones del 

sistema financiero bancario y no bancario por 12,078.23. Se incluye el monto del 

préstamo y los intereses y obligación contraída con CMAC Piura. En el año 2018 

fue por un monto de 12,280.31, incluyéndose tanto el monto del préstamo como 

los intereses; obligación contraída con Caja Huancayo y Scotiabank.   

Dentro de las obligaciones financieras se encontró como activo no corriente 

26,603.11 por ser una obligación financiera de largo plazo con el banco Scotiabank. 

 

Análisis del patrimonio 

Dentro del patrimonio encontramos que tanto sus componentes de capital 

y capital adicional no tuvieron alguna diferencia en los periodos 2016-2018, 

manteniendo sus montos intactos de 60,000.00 y 1’000,000.00, respectivamente. 
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Por otro lado, los resultados acumulados en el año 2017 sufrieron una 

variación positiva de 55.40% en comparación con el año anterior, evidenciándose 

un incremento en los resultados del periodo. Sin embargo, esto significa la 

incapacidad de la empresa de invertir y generar fuentes de financiamiento sobre los 

resultados.   

 En el año 2018 se observó que existió una variación positiva de 90.92% en 

comparación con el año anterior, siendo perjudicial para la empresa puesto que deja 

estancado los resultados acumulados que pudieron ser invertidos en la adquisición 

de activos o capitalización sobre referidos resultados.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

66 
 

ANÁLISIS VERTICAL  

CALERA HUALLANCA S.R.L. 

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

AL 31 DE DICIEMBRE DE LOS AÑOS 2016, 2017 Y 2018 

 (EXPRESADO EN NUEVOS SOLES Y SOLES) 

 

Tabla 5 

Análisis vertical de activos corrientes 

ACTIVO AÑO 2018   AÑO 2017   AÑO 2016   

ACTIVOS CORRIENTES   

EFECTIVO Y EQUIVALENTE DE 

EFECTIVO 63,321.32 4.80% 252,889.00 21.14% 163,887.29 14.12% 

Caja 11,347.48   239,373.25   156,518.75   

Cuentas Corrientes en inst. financieras 9,573.24   29.94   29.94   

Cuenta de detracciones 42,353.60   10,196.81   4,093.60   

Fondos sujetos a restricción 47.00   3,289.00   3,245.00   

CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES – 

TERCEROS 46,625.36 3.53% 14,030.00 1.17% 36,932.10 3.18% 

Cuentas por Cobrar 46,625.36   14,030.00   36,932.10   

SERVICIOS Y OTROS CONTRATADOS 

POR ANTICIPADO 1,034.41 0.08% 0.00 0.00% 0.00   

Seguros 1,034.51   0.00   0.00   

Intereses 0.00   0.00   0.00   

PRODUCTOS TERMINADOS 9,664.59 0.73% 147.00 0.01% 0.00 0.00% 
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MATERIALES AUXILIARES, 

SUMINISTROS Y REPUESTOS 4,568.91 0.35% 53,807.00 4.50% 0.00 0.00% 

ACTIVO DIFERIDO 28,784.93 2.18% 47,660.90 3.98% 33,478.73 2.88% 

Intereses por devengar de préstamo 4,018.75   0.00   1,906.87   

I.G.V. por aplicar 0.00   0.00   1,277.86   

TRIBUTOS, CONTRAP. Y APORT. AL SIST. 

DE P. Y DE SALUD X P. 12,383.09   22,830.45   15,147.00   

Impuesto General a las Ventas (Crédito Fiscal) 54.09   0.00       

Impuesto a la Renta de 3ra. Categoría (Pagos a 

Cuenta) 8,308.00   22,830.45   15,147.00   

Saldo a Favor del ejercicio 2017 4,021.00   2,000.00   0.00   

TOTAL ACTIVO CORRIENTE 153,999.52 11.67% 368,533.90 30.81% 234,298.12 20.19% 

Fuente: Estado de Situación Financiera de la Calera Huallanca SRL 

 

 

 

 



 

68 
 

 

Tabla 6 

Análisis vertical de activo no corriente 

ACTIVO NO CORRIENTE   

INMUEBLES, MAQUINARIA Y EQUIPO 1,478,729.94 112.07% 1,043,603.81 87.24% 1,032,551.83 88.97% 

Maquinarias y equipos de explotación 1,422,900.00   1,000,000.00   1,000,000.00   

Muebles y enseres 14,944.92   16,013.85   16,986.34   

Equipos Diversos 22,863.41   10,300.28   9,414.81   

Herramientas 15,000.00   14,268.07   6,150.68   

Construcciones y obras en curso 3,021.61   3,021.61   0.00   

ACTIVO DIFERIDO 3,278.95 0.25% 0.00 0.00% 0.00 0.00% 

Intereses por devengar de préstamo 3,278.95   0.00   0.00   

DEPRECIACIÓN, AMORTIZACIÓN Y AGOT. 

ACUMULADOS -316,506.25 -23.99% -215,879.65 -18.05% -106,229.29 -9.15% 

Deprec. de Maquinarias y equipos de exp. 300,000.00   200,000.00   100,000.00   

Deprec. de Muebles y enseres 2,374.18   3,055.26   2,014.25   

Deprec. de equipo diversos 9,632.07   1,619.74   2,356.78   

Deprec. Herramientas 4,500.00   4,204.65   1,858.26   

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 1,165,502.64 88.33% 827,724.16 69.19% 926,322.54 79.81% 

TOTAL ACTIVO 1,319,502.16 100% 1,196,258.06 100% 1,160,620.66 100% 

Fuente: Estado de situación financiera de la Calera Huallanca SRL 
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Tabla 7 

Análisis vertical pasivo y patrimonio 

PASIVO   

PASIVOS CORRIENTES   

TRIBUTOS, CONTRAP. Y APORT. AL SIST. DE P. Y 

DE SALUD X P. 48,677.65 3.69% 40,475.86 3.38% 30,930.48 2.66% 

Impuesto General a las Ventas 0.00   31,591.00   3,443.00   

Impuesto a la Renta 3ra. Categoría (R.) 40,516.55   3,647.62   20,572.00   

Impuesto a la Renta 4ta. categoría 43.48   0.00   43.48   

ESSALUD 83.70   0.00   640.80   

Administradoras de Fondos de Pensiones - AFP 8,033.92   5,237.24   6,231.20   

REMUNERACIONES Y PARTICIPACIONES POR 

PAGAR 1,000.00 0.08% 6,251.22 0.52% 0.00 0.00% 

Sueldos y salarios por pagar 1,000.00   6,251.22   0.00   

OBLIGACIONES FINANCIERAS 12,280.31 0.93% 0.00 0.00% 12,078.23 1.04% 

Préstamos por pagar 12,280.31   0.00   12,078.23   

Leasing financiero por pagar 0.00   0.00   0.00   

Intereses por pagar de préstamo  0.00   0.00   0.00   

Intereses por pagar de Leasing financiero  0.00   0.00   0.00   

Impuesto por pagar de Leasing  0.00   0.00   0.00   

TOTAL PASIVOS CORRIENTES 61,957.96 4.70% 46,727.08 3.91% 43,008.71 3.71% 

PASIVOS NO CORRIENTES   

OBLIGACIONES FINANCIERAS 26,603.11 2.02% 0.00 0.00% 0.00 0.00% 

Préstamos por pagar 26,603.11   0.00   0.00   

Intereses por pagar de préstamo  0.00   0.00   0.00   
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TOTAL PASIVOS NO CORRIENTES 26,603.11 2.02% 0.00 0.00 0.00 0.00 

TOTAL PASIVOS 88,561.07 6.71% 46,727.08 3.91% 43,008.71 3.71% 

PATRIMONIO             

CAPITAL 60,000.00 4.55% 60,000.00 5.02% 60,000.00 5.17% 

CAPITAL ADICIONAL 1,000,000.00 75.79% 1,000,000.00 83.59% 1,000,000.00 86.16% 

EXCEDENTE DE REVALUACIÓN 0.00   0.00   0.00   

RESERVAS 0.00   0.00   0.00   

RESULTADOS ACUMULADOS 170,941.09 12.95% 89,530.98 7.48% 57,611.95 4.96% 

Utilidades no distribuidas 89,530.98   57,611.95   8,395.05   

Resultado del Ejercicio  81,410.11   31,919.03   49,216.90   

TOTAL PATRIMONIO 1,230,941.09 93.29% 1,149,530.98 96.09% 1,117,611.95 96.29% 

TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO NETO 1,319,502.16 100% 1,196,258.06 100% 1,160,620.66 100% 

Fuente: Estado de situación de financiera de la Calera Huallanca SRL 
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Análisis vertical del estado de situación financiera 

La empresa Calera Huallanca S.R.L., en el Estado de Situación Financiera 

presentó la siguiente situación: 

Se puede apreciar que en la cuenta Efectivo y Equivalente de Efectivo para 

el año 2016, significó el 14.12% del total que poseía la empresa; mientras que el 

año 2017, representó un 21.14%; en el año 2018, representó un 3.75% del total que 

poseía la empresa, evidenciándose una notoria disminución. 

De este análisis, se observó que, en la partida de Caja, en los años 2016 y 

2017, existía una cantidad muy alta de dinero. En el 2018, la gerencia tomó una 

buena decisión al rebajar dicha partida en menos efectivo. Para poder salvaguardar 

el dinero de manera más segura se tomó la política de bancarizar. 

De acuerdo al análisis de las Cuentas por Cobrar Comerciales Terceros, en 

el año 2016, las cuales representaron un 3.18% del total de activo, para el año 2017, 

representó un 1.17% del total de activos, y para el año 2018 un 3.53%. Los servicios 

y otros contratados por anticipado solo tuvieron una mínima incidencia del total del 

activo por 0.08% en el año 2018; sin embargo en los años 2016 y 2017 no se 

muestran saldos de la referida cuenta. 

Respecto a productos terminados, en el 2016 no quedó mercadería 

disponible. En el 2017 solo significó un 0.01% del total de activo, y en el 2018 fue 

de un 0.73%. 

Los materiales auxiliares, suministros y repuestos, en el año 2016, no 

evidencian un disponible; en el año 2017 representan un 4.50% del total de activo, 

y en el 2018 disminuyen hasta un 0.35%. 

El Activo Diferido en análisis representa un 2.88% del total del activo en el año 

2016; mientras que en el 2017 aumentó a un 3.98%% y en el 2018 disminuyó a un 
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2.18%. Todo esto en referencia a los intereses por devengar de préstamos y tributos, 

contraprestaciones y aportes reflejados en el activo, que son por pasivos 

acumulados pendientes de regularización. 

Respecto a Inmuebles, Maquinaria y Equipo, en el año 2016, significó un 

88.97% del total de activos que poseía la empresa; en el 2017 un 87.24%, y para el 

año 2018 mostró más significancia, aumentando en un 112.07%. 

Las Remuneraciones y Participaciones por Pagar muestran pocos pasivos 

por pagar. En el 2018 por 0.52%; en el 2017 por 0.08% y el 2016 ninguno. 

Las Obligaciones Financieras en el año 2016 representaron un 1.04%; en el 

2017 no se tuvieron nuevas obligaciones, y en el año 2018 fue 0.93%. 

El Capital para el año 2016 significó un 5.17% del total, mientras que el año 

2017 un 5.02% y en el año 2018 solo un 4.55%. 

El Capital Adicional en el año 2016 significó un 86.16% de total que poseía 

la empresa; en el año 2017 fue 83.59% y en el 2018 fue 75.79%. 
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ANÁLISIS HORIZONTAL  

CALERA HUALLANCA S.R.L. 

ESTADO DE RESULTADOS INTEGRALES 

(POR FUNCIÓN) 

AL 31 DE DICIEMBRE DE LOS AÑOS 2016, 2017 Y 2018 

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES Y SOLES) 

 

Tabla 8 

Análisis horizontal del estado de resultados integrales (Por función) 

  AÑO 2018 2017 2016   2017-2018   2016-2017 

VENTAS NETAS 

830,983.39 766,908.57 844,349.95 64,074.82 8.35% 

-

77,441.38 -9.17% 

VENTAS NETAS DE MERCADERÍAS 830,983.39 766,908.57 861,219.77     
VENTAS NETAS DE SERVICIOS 0.00 0.00 0.00     
DESCUENTOS, REBAJAS Y BONIFICACIONES 

CONCEDIDAS 0.00 0.00 -16,869.82     
COSTO DE VENTAS -256,318.75 0.00 0.00 256,318.75 100.00% 0.00 0.00% 

Inventario Inicial 43,365.92 0.00 0.00   0.00  
Compras de Mercaderías durante el Ejercicio 222,650.42 0.00 0.00   0.00  
Inventario Final 9,697.59 - -     

UTILIDAD BRUTA COMERCIAL 574,664.64 766,908.57 844,349.95 

-

192,243.93 -25.07% 

-

77,441.38 -9.17% 

GASTOS OPERACIONALES        
CONSUMO DE SUMINISTROS -144,846.30 0.00 -184,322.76     
GASTOS DE PERSONAL, DIRECTORES Y 

GERENTES -11,439.78 -11,019.90 -71,864.64     
GASTOS DE SERVICIOS PRESTADOS POR 

TERCEROS -114,082.21 

-

592,723.19 -398,369.99     
GASTOS POR TRIBUTOS -4,186.54 0.00 -88.85     
OTROS GASTOS DE GESTIÓN -101,004.53 -21,084.27 -12,023.33     
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PÉRDIDA POR MEDICIÓN DE ACTIVOS 0.00 0.00 -3,884.08     
VALUACIÓN Y DETERIORO DE ACTIVOS Y 

PROVISIONES -106,792.97 

-

104,606.64 -104,606.64     
TOTAL GASTOS  OPERATIVOS 

-482,352.33 

-

729,434.00 -775,160.29 

-

247,081.67 -33.87% 

-

45,726.29 -5.90% 

GASTOS ADMINISTRATIVOS 

-289,411.40 

-

437,660.40 -465,096.17     
GASTOS DE VENTA 

-192,940.93 

-

291,773.60 -310,064.12     
UTILIDAD OPERATIVA 

92,312.31 37,474.57 69,189.66 54,837.74 146.33% 

-

31,715.09 -45.84% 

OTROS INGRESOS DE GESTIÓN 5.89 0.00 1.24  100.00%  -100.00% 

GASTOS FINANCIEROS -10,908.09 -1,907.54 0.00  471.84%  100.00% 
RESULTADO ANTES DE PARTICIPACIONES E 

IMPUESTO A LA RENTA 
81,410.11 35,567.03 69,190.90 45,843.08 128.89% -

33,623.87 

-48.60% 

RESULTADO ANTES DEL IMPUESTO A LA 

RENTA 81,410.11 35,567.03 69,190.90 45,843.08 128.89% 

-

33,623.87 -0.75% 

IMPUESTO A LA RENTA  -13,972.00 -3,648.00 -19,974.00   283.00%   -81.74% 

RESULTADO NETO DEL EJERCICIO 67,438.11 31,919.03 49,216.90 35,519.08 111.28% 

-

17,297.87 -35.15% 

RESULTADO DE LIBRE DISPONIBILIDAD 67,438.11 31,919.03 49,216.90 35,519.08 111.28% 

-

17,297.87 -35.15% 

Fuente: Estado de resultados de la Calera Huallanca SRL
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Análisis horizontal del estado de resultados 

El análisis horizontal refleja variación de los rubros teniendo en cuenta una 

comparación de dos años, para de esta manera evaluar si hubo diferencias significativas. 

Ventas 

Durante el año 2017 se encontró una diferencia negativa de 9.17%, 

evidenciándose una pequeña baja en las ventas en comparación al año anterior. Por otro 

lado, se encontró que en el año 2018 la variación relativa fue de 8.35%, en comparación 

al año anterior, significando esto un pequeño aumento en las ventas. 

Gastos operativos 

Dentro de los gastos operativos están considerados los GASTOS 

ADMINISTRATIVOS y GASTOS DE VENTAS, encontrándose en el año 2017 una 

variación relativa de -5.90% en comparación al año anterior, significando esto una 

disminución de un mínimo de porcentaje tanto en gastos administrativos como de ventas. 

En el 2018, se encontró una diferencia negativa de 33,87% en comparación al año 

2017, significando esto que la empresa en cada año incurre menos en gastos 

administrativos y ventas. 

Otros ingresos de gestión 

Durante el periodo 2016-2018, se encontró diferencias significativas de 1.24 en 

el 2016 y 5,89 en el 2018, siendo estas de poca relevancia en los estados de resultados de 

referidos años. 
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Gastos financieros 

Durante el periodo 2017, se encontró la existencia del incremento parcial de los 

gastos financieros a razón de 1,907.54 en comparación con el año anterior, en el que no 

existió algún gasto financiero. 

Por otro lado, en el año 2018, se incrementaron los gastos financieros, con una 

variación relativa de 471.84%, significando esto el incremento de más del doble de gastos 

financieros en comparación con el año anterior. Esto es algo perjudicial para la empresa 

debido a que es alto el nivel de las obligaciones financieras contraídas en los periodos en 

estudio. 

 

Resultados de libre disponibilidad 

Este rubro comprende las utilidades o pérdidas comprendidas durante el periodo 

de estudio. En el análisis de los resultados obtenidos en el año 2017 y en comparación al 

año 2016, se encontró una diferencia negativa de 35.15%, significando una disminución 

en las utilidades de menos de la mitad de la utilidad del año anterior. 

Por otro lado, en el año 2018 se observó una diferencia positiva del 111.28% en 

comparación al año anterior, significando esto que la empresa tuvo un incremento de más 

del doble de la utilidad del año anterior. 
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ANÁLISIS VERTICAL 

CALERA HUALLANCA S.R.L. 

ESTADO DE RESULTADOS INTEGRALES 

(POR FUNCIÓN) 

AL 31 DE DICIEMBRE DE LOS AÑOS 2016, 2017 Y 2018 

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES Y SOLES) 

 

Tabla 9 

Análisis vertical del Estado de Resultados (Por función) 

  AÑO 2018 % 2017 % 2016 % 

VENTAS NETAS 830,983.39 100.00% 766,908.57 100.00% 844,349.95 100.00% 

VENTAS NETAS DE MERCADERÍAS 830,983.39   766,908.57   861,219.77   

DESCUENTOS, REBAJAS Y BONIFICACIONES 

CONCEDIDAS 0.00   0.00   -16,869.82   

COSTO DE VENTAS -256,318.75 30.85% 0.00 0.00% 0.00 0.00% 

Inventario Inicial 43,365.92   0.00   0.00   

Compras de Mercaderías durante el Ejercicio 222,650.42   0.00   0.00   

Inventario Final              9,697.59                       -                         -      

UTILIDAD BRUTA COMERCIAL 574,664.64 69.15% 766,908.57 100.00% 844,349.95 100.00% 

GASTOS OPERACIONALES             

CONSUMO DE SUMINISTROS -144,846.30   0.00   -184,322.76   

GASTOS DE PERSONAL, DIRECTORES Y 

GERENTES -11,439.78   -11,019.90   -71,864.64   

GASTOS DE SERVICIOS PRESTADOS POR 

TERCEROS -114,082.21   -592,723.19   -398,369.99   

GASTOS POR TRIBUTOS -4,186.54   0.00   -88.85   

OTROS GASTOS DE GESTIÓN -101,004.53   -21,084.27   -12,023.33   

PÉRDIDA POR MEDICIÓN DE ACTIVOS 0.00   0.00   -3,884.08   
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VALUACIÓN Y DETERIORO DE ACTIVOS Y 

PROVISIONES -106,792.97   -104,606.64   -104,606.64   

TOTAL GASTOS  OPERACIONALES -482,352.33 58.05% -729,434.00 95.11% -775,160.29 91.81% 

GASTOS ADMINISTRATIVOS 289,411.40   437,660.40   -465,096.17   

GASTOS DE VENTA 192,940.93   291,773.60   -310,064.12   

UTILIDAD OPERATIVA 92,312.31 11.11% 37,474.57 4.89% 69,189.66 8.19% 

OTROS INGRESOS DE GESTIÓN 5.89 0.00% 0.00 0.00% 1.24 0.00% 

GASTOS FINANCIEROS -10,908.09 -1.31% -1,907.54 -0.25% 0.00 0.00% 

RESULTADO ANTES DE PARTICIPACIONES E 

IMPUESTO A LA RENTA 81,410.11 9.80% 35,567.03 4.64% 69,190.90 8.19% 

RESULTADO ANTES DEL IMPUESTO A LA 

RENTA 81,410.11 9.80% 35,567.03 4.64% 69,190.90 8.19% 

IMPUESTO A LA RENTA  -13,972.00 1.68% -3,648.00 0.48% -19,974.00 2.37% 

RESULTADO NETO DEL EJERCICIO 67,438.11 8.12% 31,919.03 4.16% 49,216.90 5.83% 

RESULTADO DE LIBRE DISPONIBILIDAD 67,438.11 8.12% 31,919.03 4.16% 49,216.90 5.83% 

Fuente: Estado de Resultados de la Calera Huallanca SRL
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Análisis vertical del estado de resultados 

El análisis vertical está enfocado en presentar la significancia de cada uno de 

los rubros del este de resultado, tomando como base la totalidad de las ventas. 

Análisis de costo de ventas 

El costo de ventas significa los costos incurridos para el desarrollo de las 

actividades de la empresa. En los años 2016 y 2017 no se encontraron costos incurridos 

por dichos conceptos a diferencia al año 2018, en el que se encontró que el costo de 

ventas tuvo una significancia de 30.85% de las ventas de dicho año. 

Gastos operacionales 

Este concepto incluye gastos administrativos y gastos de ventas en el que se 

para el año 2016. Los gastos incurridos por la empresa significaron el 91.81% de las 

ventas. Por otro lado, en el año 2017 fue de 95.11% y en el año 2018 fue 58.05%. Se 

evidenció la gran participación de los gastos operacionales en las ventas realizadas por 

la empresa. Es decir, la empresa incurrió, en gran medida, tanto en gastos 

administrativos como en gastos de ventas. 

 

Resultados de libre disponibilidad 

En cuanto a la evaluación de los resultados obtenidos entre los periodos 2016-

2018, se encontró que, en el año 2016, las utilidades en este periodo significaron el 

5.83% de las ventas de la empresa; en el año 2017 fue de 4.16% y durante el año 2018 

fue de 8.12%. Se observó que las utilidades obtenidas sobre ventas son poco 

significativas para la empresa.  
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Capital Social 

Año 2016 

Tabla 10 

Detalle de la partida capital social 2016 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     

RUC: 20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

5012   PARTICIPACIONES     

12 31/12/2016 SALDO INICIAL S/. 0.00   

12 31/12/2016 DANTE ENCARNACION CRUZ SALVADOR S/. 0.00 S/. 54,000.00 

12 31/12/2016 MICHEL RAMIREZ RUBINA S/. 0.00 S/. 3,000.00 

12 31/12/2016 GROWER LINCOLN BLAS CERVANTES S/. 0.00 S/. 3,000.00 

    TOTAL S/. 0.00 S/. 60,000.00 

 

Año 2017: 

Tabla 11 

Detalle de la partida capital social 2017 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     

RUC: 20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

5012 

PARTICIPACIONES       

12 31/12/2017 SALDO INICIAL S/. 0.00   

12 31/12/2017 

DANTE ENCARNACION CRUZ 

SALVADOR S/. 0.00 S/. 54,000.00 

12 31/12/2017 MICHEL RAMIREZ RUBINA S/. 0.00 S/. 3,000.00 

12 31/12/2017 GROWER LINCOLN BLAS CERVANTES S/. 0.00 S/. 3,000.00 

    TOTAL S/. 0.00 S/. 60,000.00 
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Año 2018: 

Tabla 12 

Detalle de la partida capital social 2018 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     

RUC: 20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

5012   PARTICIPACIONES     

12 31/12/2018 SALDO INICIAL S/. 0.00   

12 31/12/2018 DANTE ENCARNACION CRUZ SALVADOR S/. 0.00 S/. 54,000.00 

12 31/12/2018 MICHEL RAMIREZ RUBINA S/. 0.00 S/. 3,000.00 

12 31/12/2018 GROWER LINCOLN BLAS CERVANTES S/. 0.00 S/. 3,000.00 

    TOTAL S/. 0.00 S/. 60,000.00 

 

Capital Adicional 

Año 2016: 

Tabla 13 

Detalle de la partida capital adicional 2016 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     
RUC: 

20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

5221   APORTES       

12 31/12/2016 SALDO INICIAL     S/. 0.00  

 12  31/12/2016 
05 HORNOS DE ÓXIDO DE CALCIO E HIDRÓXIDO 

DE CALCIO     S/. 0.00 S/. 1,000,000.00 

    TOTAL      S/. 0.00 S/. 1,000,000.00 

 

Año 2017: 

Tabla 14 

Detalle de la partida capital adicional 2017 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     
RUC: 

20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

5221   APORTES       

12 31/12/2017 SALDO INICIAL S/. 0.00   

 12  31/12/2017 
05 HORNOS DE ÓXIDO DE CALCIO E HIDRÓXIDO 

DE CALCIO S/. 0.00   S/. 1,000,000.00 

    TOTAL S/. 0.00    S/. 1,000,000.00 
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Año 2018: 

Tabla 15 

Detalle de la partida capital adicional 2018 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     
RUC: 

20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

5221   APORTES       

12 31/12/2018 SALDO INICIAL         S/. 0.00   

 12  31/12/2018 
05 HORNOS DE ÓXIDO DE CALCIO E 

HIDRÓXIDO DE CALCIO 
         S/. 0.00 S/. 1,000,000.00 

    TOTAL          S/. 0.00 S/.1,000,000.00 

 

Tributos, contraprestaciones y aportes al sistema de pensiones y de salud por   

pagar 

 

Año 2016 

Tabla 16 

Detalle de la partida tributos, CONTRAPRE, y AP al SIST de pensiones por pagar 

2016 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     

RUC: 20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

40 TRIBUTOS, CONTRAPR. Y AP. AL SIST. DE PENSIONES Y DE SALUD POR PAGAR 

12   SALDO INICIAL S/. 0.00 S/. 0.00 

12 31/12/2016 IGV (Crédito Fiscal) S/. 0.00 S/. 0.00 

12 31/12/2016 IR 3era Categoría S/. 15,147.00 S/. 0.00 

12 31/12/2016 Saldo a Favor del Ejercicio 2017 S/. 0.00 S/. 0.00 

TOTAL S/. 15,147.00 S/. 0.00 
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Año 2017: 

Tabla 17: DETALLE DE LA PARTIDA TRIBUTOS, CONTRAPRE, Y AP AL 

SIST DE PENSIONES POR PAGAR 2017 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     

RUC: 20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

40 TRIBUTOS, CONTRAPR. Y AP. AL SIST. DE PENSIONES Y DE SALUD POR PAGAR 

12   SALDO INICIAL S/. 0.00 S/. 0.00 

12 31/12/2017 IGV (Crédito Fiscal) S/. 0.00 S/. 0.00 

12 31/12/2017 IR 3era categoría S/. 0.00 S/. 0.00 

12 31/12/2017 Saldo a favor del ejercicio 2018 S/. 22,830.45 S/. 0.00 

TOTAL S/. 22,830.45 S/. 0.00 

 

Año 2018: 

Tabla 18:DETALLE DE LA PARTIDA TRIBUTOS, CONTRAPRE, Y AP AL 

SIST DE PENSIONES POR PAGAR 2018 

CALERA HUALLANCA S.R.L.     

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.     
RUC: 

20600060253       

MES FECHA CONCEPTO DEBE HABER 

40 TRIBUTOS, CONTRAPR. Y AP. AL SIST. DE PENSIONES Y DE SALUD POR PAGAR 

12   SALDO INICIAL S/. 0.00 S/. 0.00 

12 31/12/2018 IGV (Crédito Fiscal) S/. 54.09 S/. 0.00 

12 31/12/2018 IR 3era categoría S/. 8,308.00 S/. 0.00 

12 31/12/2018 Saldo a favor del Ejercicio 2019 S/. 4,021.00 S/. 0.00 

TOTAL S/. 12,383.09 S/. 0.00 
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Tabla 19 

Indicadores de Rentabilidad Financiera y Económica 

Dimensiones Indicadores 
Periodos 

Porcentajes 
 

  

ROA 

(Rendimient

o sobre 

Activos) 

2018 2017 2016 2018 2017 2016 

  

  

RENTAB. 

FINANC. 

ROA = 

Utilidad del 

Ejercicio/ 

Total Activos 

  
5.11

% 

2.67

% 

4.24

% 

Utilidad del 

ejercicio 
67,438.11 31,919.03 49,216.90 

  
    

Total 

Activos 

1,319,502.1

6 

1,196,258.0

6 

1,160,620.6

6     
  

ROE 

(Rendimient

o sobre 

Capital) 

2018 2017 2016       

  

ROE = 

Utilidad del 

Ejercicio/ 

Patrimonio 

  
5.48

% 

2.78

% 

4.40

% 

  
Utilidad del 

Ejercicio 
67,438.11 31,919.03 49,216.90       

  
Total 

Patrimonio 

1,230,941.0

9 

1,149,530.9

8 

1,117,611.9

5       

  

ROI 

(Retorno 

Sobre 

Inversión) 

2018 2017 2016       

RENTAB. 

ECONOM. 

ROE = 

Ingresos de 

Inversión - 

Costo de 

Inversión/ 

Costo de 

Inversión 

  

-

37.0

% 

-

35.9

% 

-

27.3

% 

Costo de 

Inversión 

1,319,502.1

6 

1,196,258.0

6 

1,160,620.6

6 
      

  
Ingresos 

Brutos 
830,983.39 766,908.57 844,349.95 
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La Rentabilidad Financiera mide el beneficio que podrán obtener los 

accionistas al utilizar los recursos de la empresa. En los periodos 2016, 2017 y 2018 

encontramos que durante estos años el Rendimiento Sobre Activos fue de la siguiente 

manera: en el año 2016 se obtuvo un 4.24% y en el año 2017, 2.67%, observándose 

que durante este periodo la utilidad disminuyó, ocasionando que el aprovechamiento 

de los activos de la empresa sea mínimo y no contribuya trascendentalmente en la 

rentabilidad. Por otro lado, en el año 2018 la rentabilidad sobre activos fue de 5.11% 

mostrando el insignificante incremento de las utilidades y el deficiente 

aprovechamiento de los activos que durante el periodo de estudio incrementaron su 

valor. Pero dicho incremento no fue reflejado en la rentabilidad mostrada porque la 

empresa no aprovecha sus activos para el aumento de su rentabilidad. 

Por otro lado, el Rendimiento Sobre Capital mide el beneficio obtenido por los 

socios. En el año 2016 fue de 4.40% y en el año 2017 fue 2.78%, observándose que en 

estos años el aprovechamiento de los recursos de la empresa no fue la óptima. Esto fue 

influenciado por la disminución de la utilidad en los años de estudio de la empresa, 

reflejándose en el año 2018 con 5.48%. Por lo tanto se concluye que la empresa no 

aprovechó de manera adecuada sus recursos para el incremento en la rentabilidad en 

un determinado periodo. 

Comparando los indicadores de rentabilidad financiera, observamos que el 

rendimiento sobre capital en porcentajes evidencia el rendimiento sobre activos, 

posibilita el crecimiento en la rentabilidad financiera y en la utilización de créditos 

durante los periodos estudiados. 

La Rentabilidad Económica mide la capacidad de los recursos invertidos para 
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generar beneficios. Se evaluó el Retorno Sobre Inversión de los periodos 2016, 2017 

y 2018 y se encontró resultados negativos de -27.4%, -35.9% y -37.00%, que indican 

que en estos periodos el beneficio obtenido por la empresa fue inferior. Muestran 

también la poca capacidad de la empresa para generar utilidades con los activos 

disponibles que posee, sin tener en cuenta las fuentes de financiamiento utilizadas.   

 

Objetivo específico 2:  

Determinar la relación que existe entre fuentes externas de financiamiento y la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016–2018. 

Para el desarrollo del segundo objetivo específico se hizo un análisis de las 

fuentes externas presentadas para el desarrollo de la presente investigación y su 

relación con la rentabilidad de la empresa en los periodos 2016-2018. Para ello se 

analizaron los cuadros de amortización de los préstamos obtenidos por la empresa de 

empresas del sistema financiero bancario y no bancario, además de analizarse los 

créditos comerciales, para luego utilizar como referencia el cálculo del ROA, ROE y 

ROI para medir la relación de la rentabilidad y las fuentes de financiamiento externas 

obtenidas por la empresa. 
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CRÉDITOS EN INSTITUCIONES DEL SISTEMA FINANCIERO NO 

BANCARIO 

 

 

 

 

 

 

Nº DE CONTRATO: 80-01-8892540 IMPORTE CONCEDIDO : S/. 15,000.00

CUOTAS               : 12 FECHA DE FORMALIZACION: 05/09/2016

MONEDA            : NUEVOS  SOLES T.C. : S/. 1.000

Nro. FECHA CAPITAL AMORTIZACION INTERES  CUOTA ITF CUOTA TOTAL

CI 15,000.00S/.   -S/.                     -S /.              -S /.              -S /.              4,607.37S/.         

1 03/10/2016 15,000.00S/.   655.99S/.               897.91S/.        1,553.90S/.     0.05S/.            1,553.95S/.         

2 03/11/2016 14,344.01S/.   1,108.97S/.            444.93S/.        1,553.90S/.     0.05S/.            1,553.95S/.         

3 03/12/2016 13,235.04S/.   1,156.81S/.            397.09S/.        1,553.90S/.     0.05S/.            1,553.95S/.         

4 03/01/2017 12,078.23S/.    1,179.25S/.             374.65S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

5 03/02/2017 10,898.98S/.    1,215.83S/.             338.07S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

6 03/03/2017 9,683.15S/.      1,283.01S/.             270.89S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

7 03/04/2017 8,400.14S/.      1,293.34S/.             260.56S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

8 03/05/2017 7,106.80S/.      1,340.67S/.             213.23S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

9 03/06/2017 5,766.13S/.      1,375.04S/.             178.86S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

10 03/07/2017 4,391.09S/.      1,422.15S/.             131.75S/.         1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

11 03/08/2017 2,968.94S/.      1,461.80S/.             92.10S/.           1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

12 03/09/2017 1,507.14S/.      1,507.14S/.             46.76S/.           1,553.90S/.      0.05S/.             1,553.95S/.          

15,000.00S/.          3,646.80S/.     18,646.80S/.   0.60S/.            18,647.40S/.       

                                                   CALERA HUALLANCA S.R.L               

                                                                                      RUC:20600060253

                                                                                   CMAC PIURA S.A.C

TOTAL
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PRESTAMO NUMERO:  107-100-10-1-000566.59            IMPORTE CONCEDIDO:  20000

FECHA DE FORMALIZACION: 21/12/2017 NUMERO DE CUOTAS : 12

MONEDA            : NUEVOS  SOLES                 T.C.: S/. 1.000

Nro. FECHA IMPORTE INTERES ITF AMORTIZACION CUOTA TOTAL

20,000.00S/.   -S/.              -S/.              

01 20/01/2018 18,580.15S/.    580.00S/.         0.09S/.             1,419.85S/.             1,999.94S/.         

02 20/02/2018 17,137.35S/.    557.05S/.         0.09S/.             1,442.80S/.             1,999.94S/.         

03 20/03/2018 15,600.91S/.    463.41S/.         0.09S/.             1,536.44S/.             1,999.94S/.         

04 20/04/2018 14,068.79S/.    467.73S/.         0.09S/.             1,532.12S/.             1,999.94S/.         

05 20/05/2018 12,476.93S/.    407.99S/.         0.09S/.             1,591.86S/.             1,999.94S/.         

06 20/06/2018 10,851.15S/.    374.07S/.         0.09S/.             1,625.78S/.             1,999.94S/.         

07 20/07/2018 9,165.98S/.      314.68S/.         0.09S/.             1,685.17S/.             1,999.94S/.         

08 20/08/2018 7,440.93S/.      274.80S/.         0.09S/.             1,725.05S/.             1,999.94S/.         

09 20/09/2018 5,664.17S/.      223.09S/.         0.09S/.             1,776.76S/.             1,999.94S/.         

10 20/10/2018 3,828.57S/.      164.26S/.         0.09S/.             1,835.60S/.             1,999.95S/.         

11 20/11/2018 1,943.50S/.      114.78S/.         0.09S/.             1,885.07S/.             1,999.94S/.         

12 20/12/2018 -S/.              56.39S/.           0.09S/.             1,943.50S/.             1,999.98S/.         

3,998.25S/.     1.08S/.            20,000.00S/.          23,999.33S/.       

CAPITAL 20,000.00S/.    20,000.00S/.           -S/.              -S/.                  

INTERÉS 3,998.25S/.      3,998.25S/.             -S/.              -S/.                  

23,998.25S/.   23,998.25S/.          -S /.                 

CALERA HUALLANCA          
RUC: 20600060253

CAJA HUANCAYO

TOTALES

TOTAL

N°
ENTIDAD 

FINANCIERA

N° 

CONTRATO

COMP. 

DEUDA

 PASIVO 

CORRIENTE

PASIVO NO 

CORRIENTE

01
CAJA 

HUANCAYO

107-100-10-1-

566.59

SALDO PAGOS A CTA
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CRÉDITO EN UNA INSTITUCIÓN DEL SISTEMA FINANCIERO 

BANCARIO 

 

 

 

 

PRESTAMO NUMERO:  001207188 IMPORTE CONCEDIDO: 50990

FECHA DE FORMALIZACION: 30/04/2018  NUMERO DE CUOTAS : 24

MONEDA:   NUEVOS  SOLES       T.C.: S/. 1.000

Nro. FECHA IMPORTE INTERES AMORTIZACION CUOTA TOTAL

50,990.00S/.   -S/.              

01 14/06/2018 49,774.94S/.    1,501.45S/.      1,215.06S/.             2,716.51S/.           

02 14/07/2018 48,031.00S/.    972.57S/.         1,743.94S/.             2,716.51S/.           

03 14/08/2018 46,284.56S/.    970.07S/.         1,746.44S/.             2,716.51S/.           

04 14/09/2018 44,502.84S/.    934.79S/.         1,781.72S/.             2,716.51S/.           

05 14/10/2018 42,685.14S/.    898.81S/.         1,817.70S/.             2,716.51S/.           

06 14/11/2018 40,802.67S/.    834.04S/.         1,882.47S/.             2,716.51S/.           

07 14/12/2018 38,883.42S/.    797.26S/.         1,919.25S/.             2,716.51S/.           

08 14/01/2019 36,952.22S/.    785.31S/.         1,931.20S/.             2,716.51S/.           

09 14/02/2019 34,982.02S/.    746.31S/.         1,970.20S/.             2,716.51S/.           

10 14/03/2019 32,903.08S/.    637.57S/.         2,078.94S/.             2,716.51S/.           

11 14/04/2019 30,872.74S/.    686.17S/.         2,030.34S/.             2,716.51S/.           

12 14/05/2019 28,739.18S/.    582.95S/.         2,133.56S/.             2,716.51S/.           

13 14/06/2019 26,603.11S/.    580.44S/.         2,136.07S/.             2,716.51S/.           

14 14/07/2019 24,423.90S/.    537.30S/.         2,179.21S/.             2,716.51S/.           

15 14/08/2019 22,184.62S/.    477.23S/.         2,239.28S/.             2,716.51S/.           

16 14/09/2019 19,916.16S/.    448.05S/.         2,268.46S/.             2,716.51S/.           

17 14/10/2019 17,588.80S/.    389.15S/.         2,327.36S/.             2,716.51S/.           

18 14/11/2019 15,227.52S/.    355.23S/.         2,361.28S/.             2,716.51S/.           

19 14/12/2019 12,808.55S/.    297.54S/.         2,418.97S/.             2,716.51S/.           

20 14/01/2020 10,350.73S/.    258.69S/.         2,457.82S/.             2,716.51S/.           

21 14/02/2020 7,843.27S/.      209.05S/.         2,507.46S/.             2,716.51S/.           

22 14/03/2020 5,274.86S/.      148.10S/.         2,568.41S/.             2,716.51S/.           

23 14/04/2020 2,664.89S/.      106.54S/.         2,609.97S/.             2,716.51S/.           

24 14/05/2020 52.07S/.           2,664.89S/.             2,716.96S/.           

14,206.69S/.   -S /.            50,990.00S/.           65,196.69S/.        

CAPITAL 50,990.00S/.  12,106.58S/.           26,074.87S/.  12,808.55S/.         

INTERÉS 14,206.69S/.  6,908.99S/.             6,523.25S/.    774.45S/.              

65,196.69S/. 19,015.57S/.           32,598.12S/. 13,583.00S/.        

CALERA HUALLANCA          
RUC: 20600060253

                                                                                                SCOTIABANK

TOTALES

N°
ENTIDAD 

FINANCIERA

N° 

CONTRATO

COMP. 

DEUDA
SALDO PAGOS A CTA

 PASIVO 

CORRIENTE

PASIVO NO 

CORRIENTE

01
SCOTIABAN

K
1207188

TOTAL
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CRÉDITOS COMERCIALES 

Año 2016 

 

 

 

 

 

 

 

CALERA HUALLANCA S.R.L.

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.

R.U.C.: 20600060253

MES FECHA S/D ASIENTO D. NUMERO CONCEPTO S.ANTERIOR DEBITO CREDITO

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 88,652.66 88,652.66

TOTAL MES ENERO: 88,652.66 88,652.66

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 55,272.53 55,272.53

TOTAL MES FEBRERO: 55,272.53 55,272.53

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 78,128.83 78,128.83

TOTAL MES MARZO: 78,128.83 78,128.83

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 35,669.10 35,669.10

TOTAL MES ABRIL: 35,669.10 35,669.10

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 35,339.07 35,339.07

TOTAL MES MAYO: 35,339.07 35,339.07

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 37,161.76 37,161.76

TOTAL MES JUNIO: 37,161.76 37,161.76

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 63,977.00 63,977.00

TOTAL MES JULIO: 63,977.00 63,977.00

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 35,994.27 35,994.27

TOTAL MES AGOSTO: 35,994.27 35,994.27

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 39,140.21 39,140.21

TOTAL MES SEPTIEMBRE: 39,140.21 39,140.21

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 8,579.28 8,579.28

TOTAL MES OCTUBRE: 8,579.28 8,579.28

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 10,955.22 10,955.22

TOTAL MES NOVIEMBRE: 10,955.22 10,955.22

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 17,308.60 17,308.60

TOTAL MES DICIEMBRE: 17,308.60 17,308.60

TOTALES: 506,178.53 506,178.53

LIBRO MAYOR ANALITICO AL MES DE DICIEMBRE (SOLES)
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Año 2017 

 

 

 

 

 

 

 

 

CALERA HUALLANCA S.R.L.

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.

R.U.C.: 20600060253

MES FECHA S/D ASIENTO D. NUMERO CONCEPTO S.ANTERIOR DEBITO CREDITO

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 18,610.11 18,610.12

TOTAL MES ENERO: 18,610.11 18,610.12

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 4,574.60 4,574.60

TOTAL MES FEBRERO: 4,574.60 4,574.60

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 23,347.15 23,347.15

TOTAL MES MARZO: 23,347.15 23,347.15

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 17,957.55 17,957.55

TOTAL MES ABRIL: 17,957.55 17,957.55

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 8,159.80 8,159.80

TOTAL MES MAYO: 8,159.80 8,159.80

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 10,798.61 10,798.61

TOTAL MES JUNIO: 10,798.61 10,798.61

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 19,541.85 19,541.85

TOTAL MES JULIO: 19,541.85 19,541.85

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 9,398.71 9,396.61

TOTAL MES AGOSTO: 9,398.71 9,396.61

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 53,102.97 53,102.97

TOTAL MES SEPTIEMBRE: 53,102.97 53,102.97

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 47,668.46 47,668.46

TOTAL MES OCTUBRE: 47,668.46 47,668.46

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 28,038.00 28,038.00

TOTAL MES NOVIEMBRE: 28,038.00 28,038.00

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 7,645.18 7,647.27

TOTAL MES DICIEMBRE: 7,645.18 7,647.27

TOTALES: 248,842.99 248,842.99

LIBRO MAYOR ANALITICO AL MES DE DICIEMBRE (SOLES)
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Año 2018  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

CALERA HUALLANCA S.R.L.

EXP. OTRAS MINAS Y CANTERAS NIA.

R.U.C.: 20600060253

MES FECHA S/D ASIENTO D. NUMERO CONCEPTO S.ANTERIOR DEBITO CREDITO

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

00 01/01/2018 00 1                       SALDO INICIAL                                               0.00 0.00

TOTAL CUENTA: 0.00 0.00

TOTAL MES APERTURA: 0.00 0.00

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

01   0                       SALDO INICIAL                                               0.00 0.00

TOTAL CUENTA: 55,323.40 55,323.40

TOTAL MES ENERO: 55,323.40 55,323.40

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 46,984.20 46,984.20

TOTAL MES FEBRERO: 46,984.20 46,984.20

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 65,546.70 65,546.70

TOTAL MES ABRIL: 65,546.70 65,546.70

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 67,571.27 67,571.27

TOTAL MES MAYO: 67,571.27 67,571.27

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 126,645.87 126,645.87

TOTAL MES JUNIO: 126,645.87 126,645.87

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 8,695.23 8,695.23

TOTAL MES JULIO: 8,695.23 8,695.23

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 78,589.79 78,589.79

TOTAL MES AGOSTO: 78,589.79 78,589.79

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 25,029.16 25,029.16

TOTAL MES SEPTIEMBRE: 25,029.16 25,029.16

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 33,419.18 33,419.18

TOTAL MES OCTUBRE: 33,419.18 33,419.18

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 15,415.94 15,415.94

TOTAL MES NOVIEMBRE: 15,415.94 15,415.94

4212      EMITIDAS - Facturas, Boletas y Otros Por Pagar - Terceros

TOTAL CUENTA: 56,331.02 56,331.02

TOTAL MES DICIEMBRE: 56,331.02 56,331.02

TOTALES: 654,718.34 654,718.34

LIBRO MAYOR ANALITICO AL MES DE DICIEMBRE (SOLES)
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c) Prueba de hipótesis  

 

Tabla 20 

Estado de Resultado Integral (Por Función) 

VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES 

FUENTES DE 

FINANCIAMIENTO 

Fuentes Internas 

Aportes de los socios. 

Incremento de pasivos 

acumulados. 

Incremento de Capital 

Fuentes Externas 

Sistema Financiero Bancario 

Sistema Financiero no Bancario 

Crédito Comercial 

RENTABILIDAD 

Rentabilidad 

Financiera 

ROA (Rendimiento sobre 

Activos) 

ROE (Rendimiento sobre 

Capital) 

Rentabilidad 

Económica 

ROI (Retorno sobre la 

Inversión) 

 

 

• Hipótesis general 

Hipótesis de investigación 

Las fuentes de financiamiento se relacionan directamente con la rentabilidad de la 

Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

 

• Hipótesis estadística 

H0: Las fuentes de financiamiento no se relacionan directamente con la rentabilidad 

de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

H1: Las fuentes de financiamiento se relacionan directamente con la rentabilidad de la 

Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 
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Nivel de significación 

El nivel de significación teórica es α = 0.05, que corresponde a un nivel de confiabilidad 

del 95%. 

Función de prueba 

Se realizó por medio del coeficiente de correlación de Pearson, ya que las variables 

presentan normalidad en los datos. 

Regla de decisión 

Rechazar H0 cuando la significación observada “p” es menor que α. 

No rechazar H0 cuando la significación observada “p” es mayor que α. 
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Cálculos 

 

Tabla 21 

Prueba de correlación de la hipótesis general 

 
Fuente: Base de datos 

 

Como se observa de la tabla 12, existe relación directa entre ambas variables 
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Diagrama de dispersión entre las fuentes de financiamiento y la rentabilidad d la 

Calera Huallanca S.R.L. Periodos: 2016-2018 

Fuente: Base de datos 

 

En el diagrama de dispersión observamos que existe una relación positiva y 

directa. Es decir, a medida que crece las fuentes de financiamiento también crece la 

rentabilidad de la calera de Huallanca. Además observamos en el gráfico de cajas que 

en los tres periodos los porcentajes de rentabilidad son homogéneos. Es decir no hubo 

cambios bruscos en cuanto a la rentabilidad, mientras que en las fuentes de 

financiamiento el gráfico de cajas nos muestra variación de año en año. Es decir, las 

fuentes de financiamiento tuvieron variaciones significativas de año en año en la 

Calera de Huallanca entre los periodos 2016 y 2018. 

 

 

Diagrama de dispersión de la hipótesis general 
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Hipótesis especificas 

Hipótesis de investigación 

Las fuentes internas de financiamiento se relacionan directamente con la rentabilidad 

de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

Hipótesis estadística 

H0: Las fuentes internas de financiamiento no se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

H1: Las fuentes internas de financiamiento se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

 

Nivel de significación 

El nivel de significación teórica es α = 0.05, que corresponde a un nivel de confiabilidad 

del 95%. 

 

Función de prueba 

Se realizó por medio del coeficiente de correlación de Pearson, ya que las variables 

presentan normalidad en los datos. 
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Regla de decisión 

Rechazar H0 cuando la significación observada “p” es menor que α. 

No rechazar H0 cuando la significación observada “p” es mayor que α. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fuente: Base de datos 

 

Como se observa en la tabla 13, existe relación directa entre ambas variables. 

 

 

 

Tabla 22 

Prueba de correlación de hipótesis específicas 
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Diagrama de dispersión entre las fuentes internas de financiamiento y la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L. Periodos: 2016-2018 

Diagrama de dispersión de la hipótesis específica 1 

Fuente: Base de datos 

 

En el diagrama de dispersión observamos que existe una relación positiva y 

directa. Es decir, a medida que crecen las fuentes internas de financiamiento, también 

crece la rentabilidad de la Calera de Huallanca. Además, observamos en el gráfico de 

cajas que en los tres periodos los porcentajes de rentabilidad son homogéneos. Es 

decir, no hubo cambios bruscos en cuanto a la rentabilidad, mientras que en las fuentes 

internas de financiamiento el gráfico de cajas nos muestra variación de año en año, es 

decir las fuentes internas de financiamiento tuvieron variaciones significativas de año 

en año en la calera de Huallanca entre los periodos 2016 y 2018.  
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Hipótesis Especifica 2; 

 

Hipótesis de Investigación 

Las fuentes externas de financiamiento se relacionan directamente con la rentabilidad 

de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

 

Hipótesis Estadística 

H0: Las fuentes externas de financiamiento no se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

H1: Las fuentes externas de financiamiento se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L., periodos 2016 – 2018. 

 

Nivel de significación 

El nivel de significación teórica es α = 0.05, que corresponde a un nivel de confiabilidad 

del 95%. 

 

Función de prueba 

Se realizó por medio del coeficiente de correlación de Pearson, ya que las variables 

presentan normalidad en los datos. 

 

Regla de decisión 

Rechazar H0 cuando la significación observada “p” es menor que α. 

No rechazar H0 cuando la significación observada “p” es mayor que α. 
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Tabla 23 

Prueba de correlación de la hipótesis 2 

 

Fuente: Base de datos 

 

Como se observa en la tabla 14, existe relación directa entre ambas variables. 
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Diagrama de dispersión entre las fuentes externas de financiamiento y la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L. Periodos: 2016-2018 

Diagrama de dispersión de la hipótesis 2 

 

 

Fuente: Base de datos  

 

En el diagrama de dispersión observamos que existe una relación negativa e 

indirecta. Es decir, a medida que crecen las fuentes externas de financiamiento, 

decrece la rentabilidad de la Calera de Huallanca. Además, observamos en el gráfico 

de cajas que, en los tres periodos, los porcentajes de rentabilidad son homogéneos. Es 

decir, no hubo cambios bruscos en cuanto a la rentabilidad, mientras que en las fuentes 

externas de financiamiento el gráfico de cajas nos muestra variación de año en año, es 

decir las fuentes externas de financiamiento tuvieron variaciones significativas de año 

en año en la calera de Huallanca entre los periodos 2016 y 2018. 
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d) Interpretación y discusión de resultados, según cada una de las hipótesis 

 

La teoría de estructura jerárquica de Myers (1984), teoría que se encuentra 

entre las más influyentes a la hora de explicar la decisión de financiación respecto al 

apalancamiento corporativo, descansa en la existencia de información asimétrica (con 

respecto a oportunidades de inversión y activos actualmente tenidos) entre las 

empresas y los mercados de capitales. Es decir, los directores de la organización a 

menudo tienen mejor información sobre el estado de la compañía que los inversores 

externos. Además de los costos de transacción producidos por la emisión de nuevos 

títulos, las organizaciones tienen que asumir aquellos costos que son consecuencia de 

la información asimétrica. Para minimizar estos y otros costos de financiación, las 

empresas tienden a financiar sus inversiones con autofinanciación, con deuda sin 

riesgo, después deuda con riesgo, y finalmente, con acciones. Se muestra que la Calera 

Huallanca SRL utilizó como fuentes de financiamiento los aportes de los socios, el 

incremento de los pasivos acumulados, incremento de capital, créditos de instituciones 

del sistema financiero bancario y no bancario y créditos comerciales. 

Evaluando el aporte de los socios y tomando en cuenta la minuta de constitución 

de la Calera Huallanca SRL, se encontró los aportes realizados por los socios (Dante 

Encarnación Cruz Salvador, Michel Ramírez Rubina y Grower Lincoln Blas 

Cervantes). Estos fueron reflejados en los estados de situación financiera por un monto 

de S/. 54,000.00 en los periodos 2016-2018. Esto está en concordancia con lo 

mencionado por Caballero (2016):  

Esta modalidad consiste en la incorporación de nuevos recursos exteriores 
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(ajenos al patrimonio social), ya sea provenientes de los socios o terceros, para 

incrementar el capital social, logrando mejorar económicamente a la sociedad 

para el sostenimiento de sus actividades y reforzando la garantía frente a sus 

acreedores e incluso atrayendo a nuevos contratantes para la celebración de 

futuras operaciones mercantiles (12). 

El calculó del aporte de los socios con respecto al total de activo nos indicó que 

en el 2016 significó un 5.2%, en el 2017, 5.1%; y en el 2018, 3.5%.  

En cuanto al incremento de capital, al momento de analizar los Estados de 

Situación Financiera de los periodos 2016 – 2018, se halló un aumento realizado por 

los socios por la compra de 5 hornos de óxido de calcio e hidróxido de calcio por el 

monto de S/. 1’000,000.00. Esto está en concordancia con lo indicado por Caballero 

(2016): “El aumento de capital es una operación de naturaleza económica dirigida a 

proporcionar nuevos recursos a la sociedad o hacer indisponibles aquellos recursos del 

patrimonio neto con los que cuenta (p. 1)”. 

Posteriormente, se calculó qué porcentaje representó el incremento de capital 

con respecto al total de activo. Se encontró que en el 2016 significó un 86%; en el 2017, 

84.3% y en 2018, 59.2%.  

 

Según Levy (2008), el incremento de pasivos acumulados está conformado por 

deudas por servicios recibidos y pagos pendientes, tales como salarios e impuestos; los 

impuestos son pagos que deben hacerse al gobierno, pasivos devengados que no pueden 

ser manipulados por la empresa. En el caso de los salarios, representan pasivos 
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manipulables hasta cierto límite, por ejemplo, atrasando su pago, obteniendo así un 

crédito sin intereses de parte de los empleados a quienes se les paga con posterioridad 

a la realización de su trabajo. Esto se ve reflejado en los estados financieros en los 

periodos 2016-2018. 

 

En el año 2016 el Impuesto a la Renta de 3era categoría, se consideran los 

Pagos a cuenta por un monto de S/. 15,147; así mismo en el año 2017 se reflejó el 

monto S/. 22,830.45, por el concepto de Impuesto a la Renta de 3 era categoría (Pagos 

a cuenta), mientras que, en el año 2018, se observó que los conceptos de Impuesto 

General a las Ventas (crédito fiscal) por un monto de S/ 54.09 y el Impuesto a la Renta 

3 era Categoría (Pagos a cuenta) por un monto S/. 8,308 y Saldo a favor del ejercicio 

2017 por un monto de S/. 4,021; en lo que concluimos por lo mostrado, que, durante 

los años 2016 y 2017, los conceptos de Impuesto a la Renta (Pagos a cuenta), 

aumentaron la fuente de financiamiento interna de la Calera de manera positiva al año 

2017, mientras al año 2018, este concepto a S/. 8,308, pero aumentaron conceptos de 

IGV en S/. 54.09, siendo este concepto poco relevante en el financiamiento de la 

Calera y por otro lado se encontró un saldo a favor de S/. 4,021. 

Posteriormente, se calculó qué porcentaje representó el incremento de pasivos 

acumulados con respecto al total de activo, el cual nos indicó que en el 2016 significó 

un 1.3%, en el 2017 fue un 1.9% y finalmente en el 2018 disminuyó a un 0.7%.  

Con respecto al sistema financiero bancario, después de evaluarse el cuadro de 

amortización del crédito obtenido por el banco Scotiabank, en la modalidad de 

Préstamo Microempresa del periodo 2018, formalizado el 30 de abril de 2018, se 
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observa que tuvo como fecha de pago de la primera cuota el 14 de junio de 2018, de 

una cuota fija de S/. 2,716.51 en 24 cuotas en total y siendo última fecha de pago el 14 

de mayo de 2020; la totalidad del préstamo es de S/. 50, 990 incluyendo el pago de 

intereses. 

Posteriormente, se calculó qué porcentaje representó el sistema financiero 

bancario con respecto al total de activo. Se observó que solo se obtuvo crédito 

financiero en el 2018, que presentó 3.02% del activo total. 

También se cuenta el sistema de financiamiento no bancario, incluyéndose 

dentro de este concepto los prestamos obtenidos de cajas rurales y municipales. Se 

observó los créditos obtenidos de la Caja Municipal Piura. La formalización se dio el 

5 de agosto de 2015 y el monto total del crédito fue S/. 15,000. La primera fecha de 

pago de crédito fue el 03 de octubre de 2016 con una cuota fija de S/. 1,553.95, 

incluidos los intereses, haciendo un total de 12 cuotas, pagaderas hasta el 3 de setiembre 

de 2017. 

De la Caja Municipal Huancayo, la Calera obtuvo un crédito por S/. 20,0000, 

formalizándose el 21 de diciembre de 2017 e iniciándose el pago del crédito el 20 de 

enero de 2018. La cuota fija fue de 1,999.94, incluyéndose los intereses y con una 

totalidad de 12 cuotas canceladas el 20 de diciembre de 2018. 

Posteriormente, se calculó qué porcentaje representó el sistema financiero no 

bancario con respecto al total de activo, el cual nos indicó que en el 2016 significó un 

1.29%, en el 2017 fue un 0% y finalmente en el 2018 disminuyó a un 3.2%. 

Al finalizar el análisis de toda la documentación obtenida de las fuentes de 

financiamiento utilizadas por la empresa, se encontró que su incidencia en la 
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rentabilidad se refleja de la siguiente manera: 

En el año 2016, se encontró que la rentabilidad financiera analizada mediante 

el indicador Rendimiento Sobre Activos fue de 4.23%, mientras que en el año 2017 fue 

2.69%; evidenciándose un descenso de 1.54%. Esto se debió a una evidente baja en la 

utilidad, por lo que se concluye que durante este periodo no se tuvo un amplio beneficio 

de los activos de la empresa y no fueron aprovechados de manera eficiente en 

comparación con el año anterior. En el año 2018 se observa un ligero incremento en el 

Rendimiento sobre activos, siendo este de 3.99%, lo que significa que por cada unidad 

monetaria invertida en activos se obtuvo un beneficio de 2.99, siendo esto favorable 

para la empresa. 

Por otro lado, al evaluarse el Rendimiento sobre capital, el que tiene por 

objetivo medir el nivel de beneficio de los socios sobre los fondos obtenidos por la 

empresa, se observó que en el año 2016 se obtuvo un porcentaje de 4.40%, 

disminuyendo en el año 2017 a 2.78% y recuperándose en el 2018 a 4.13%, de manera 

que se mida las variaciones en los beneficios obtenidos por los socios de la empresa 

año a año. 

En cuanto al análisis de la Rentabilidad Económica, por medio del Rendimiento 

sobre Inversión, el que mide el beneficio sobre el total de inversiones realizadas por la 

empresa, encontramos que en el 2016 esta muestra un porcentaje negativo, con un 

27.4%. De igual manera, en los años siguientes con -35.3% y el 2018 -50.8%, 

significando esto el alto grado de Costo de inversión al que incurrió la empresa dentro 

de sus actividades, evidenciándose la poca utilidad o beneficio que se obtuvo por el 

total de inversiones hechas. 
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5. CAPÍTULO V: CONCLUSIONES 

 

1. Las fuentes de financiamiento utilizadas por la Calera Huallanca SRL tienen una 

relación directa con la rentabilidad en los periodos 2016-2018, lo que significa que 

a mayor uso de las fuentes de financiamiento aumenta el nivel de rentabilidad. Para 

ello se analizó de manera más detallada tanto las fuentes de financiamiento internas 

como externas. Las fuentes de financiamiento internas resultaron ser más optimas; 

mientras que las fuentes externas, al tener un alto grado de costo, resultan poco 

favorables para la empresa. Sin embargo, al realizar un análisis económico y 

financiero, mediante el cálculo del ROE, ROA y ROI, se evidenció que el nivel de 

retorno de la rentabilidad en relación a los recursos de la empresa, está por debajo 

de lo óptimo, lo cual nos muestra de manera más exacta el nivel de rentabilidad 

generada en los periodos 2016 – 2018. Esto se debe a que la empresa se encuentra 

en un proceso de crecimiento por encontrarse en los primeros años de actividad.  

2. Las fuentes internas de financiamiento se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L. en los periodos 2016 – 2018, donde se 

tuvo como los rubros más destacados el aporte de los socios e incremento de capital. 

Estos, por defecto, no implican el costo de algún tipo de interés, significando 

eficientes fuentes de financiamiento para lograr el incremento de la rentabilidad 

dentro del periodo de estudio, por lo que fueron el soporte fundamental para el 

desarrollo de la actividad económica. Además, se realizó el análisis vertical del 

Estado de Situación Financieros de los periodos estudiados, encontrándose que las 

fuentes de financiamiento internas representan gran parte del financiamiento con la 
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que cuenta la empresa, y esto se debe al significativo aporte de los socios. A pesar 

de la aparente optimización del uso de las fuentes de financiamiento internas, al ser 

contrastadas con el cálculo de los ratios financieros y económicos, se demuestra 

que la rentabilidad no se encuentra en su mayor apogeo al no haberse aprovechado 

de manera adecuada los recursos de la empresa. 

3. Las fuentes externas de financiamiento no se relacionan directamente con la 

rentabilidad de la Calera Huallanca S.R.L. en los periodos 2016-2018 debido a que 

se consideró dentro de las fuentes externas de financiamiento a los créditos en 

instituciones del sistema financiero bancario y no bancario, además de créditos 

comerciales. Se observó la utilización de créditos de instituciones del sistema 

bancario y no bancario, incide en la generación de altos  intereses, ocasionando un 

incremento del pasivo al momento de amortizar  las cuotas. Además, se observó 

que los créditos comerciales fueron cancelados a corto plazo. De ello se puede 

inferir que dichos créditos comerciales fueron cancelados con fuentes de crédito 

del sistema financiero bancario y no bancario, lo cual evidentemente no genera 

beneficio económico a la empresa, sino que por el contrario contraen más pasivos. 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

110 
 

6. CAPÍTULO VI: RECOMENDACIONES 

1. A la gerencia, se le recomienda buscar nuevas fuentes de financiamiento y evaluar 

sus riesgos y beneficios, además de realizar una evaluación periódica de las fuentes 

de financiamiento utilizadas por la empresa y la manera en la que estas inciden en 

la rentabilidad, teniendo como objetivo principal la obtención de un alto grado de 

retorno con respecto al uso de sus recursos. Por otro lado, con respecto al uso de 

recursos financieros obtenidos, se recomienda establecer una adecuada 

planificación financiera dentro de la empresa, con firmes objetivos, estrategias y 

metas, de modo que sirva para el mayor provecho y de esta manera optimizar la 

rentabilidad para los siguientes periodos. 

2. Se recomienda a la gerencia el análisis periódico de las fuentes de financiamiento 

internas que están siendo el soporte fundamental para el crecimiento económico de 

la Calera Huallanca S.R.L, a través del establecimiento de políticas que regulen el 

uso eficiente de estas. Adicionalmente, se sugiere la búsqueda de otro tipo de 

fuentes de financiamiento internas, que optimicen las operaciones de la empresa y 

ayuden al aumento de la rentabilidad empresarial. 

3. Se recomienda a la gerencia, que en un coordinaciones con el área de contabilidad, 

identifique de manera objetiva las necesidades prioritarias que tenga la Calera 

Huallanca S.R.L., y por consiguiente se evalúe la obtención de créditos en entidades 

financieras analizando previamente las tasas de interés y la capacidad de pago para 

el cumplimiento de los pasivos financieros, de acuerdo a la situación financiera en 

la que se encuentre la empresa, para que de esta manera se pueda invertir los 



 

111 
 

recursos financieros en el desarrollo de proyectos de inversión  o en la adquisición 

de nuevos activos que incrementen la operatividad de la empresa. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 



 

112 
 

7. CAPÍTULO VII: REFERENCIAS 

 

Aching, C. (2006). Matemáticas financieras para toma de decisiones empresariales. 

https://bit.ly/3vdshY5  

Arias, F. (2006). El Proyecto de Investigación. 6° Edición. Episteme. 

Banco Cafetero (s.f.). Definición de banco. https://bit.ly/3bD1wTS  

Banco Central de Reserva del Perú (7 de julio de 2016). ¿Qué es la tasa de interés? 

https://bit.ly/3BOrcZi  

Banco Central de Reserva del Perú. (2019). Glosario de términos económicos. BCRP. 

Bernstein, P. L. (1998). Against the gods. The remarkable story of risk. Wiley. 

Brealy, A. (2010). Principios de Finanzas Corporativas. 9na Edición. The McGraw-

Hill. 

Buján, A. B. (2018). Teorema de Modigliani-Miller. Enciclopedia financiera. 

https://bit.ly/3p4t9gC  

Caballero, C. (2016). Perspectivas legales y jurisprudenciales del aumento del capital 

social en las sociedades. Derecho y cambio social, (43), Año XIII, 1-41. 

https://bit.ly/3vavesz  

Castillo, G. (2018). El financiamiento y su incidencia en la rentabilidad de las micro y 

pequeñas empresas del sector comercio del Perú: caso de la empresa 

distribuidora San Rey S.R.L. de Iquitos, 2017. Tesis de pregrado, Universidad 

Católica los Ángeles de Chimbote. Repositorio ULADECH. 

https://bit.ly/3FLJWuZ    

Corilloclla, A. (2017). Caracterización del financiamiento, capacitación y su 

incidencia en la rentabilidad de la MYPE Pharma Group Company S.A.C. 

rubro comercializadora de productos farmacéuticos, distrito de El Tambo-

https://bit.ly/3vdshY5
https://bit.ly/3bD1wTS
https://bit.ly/3BOrcZi
https://bit.ly/3p4t9gC
https://bit.ly/3vavesz
https://bit.ly/3FLJWuZ


 

113 
 

Huancayo 2016. Tesis de pregrado, Universidad los Ángeles de Chimbote. 

Repositorio ULADECH. https://bit.ly/3C39X6f  

Cuevas, C. F. (2001). Medición del desempeño: retorno sobre inversión, ROI; ingreso 

residual, IR; valor económico agregado, EVA; análisis comparado. Estudios 

Gerenciales, (79), 13-22. https://bit.ly/3mYvUxc    

David, F. N. (1968). Games, goods and gambling”. Hafner Publishing Company, NY 

Delfiner, M. (2018). Microfinanzas: un análisis de experiencias y alternativas de 

regulación. SBS. 

EDUFINET (2005). ¿Qué es el ROE? https://bit.ly/3DMRID8  

Gamarra, Y. (2014). La gestión financiera y la rentabilidad en las empresas 

agropecuarias en la provincia de Recuay, periodo 2011-2012. Tesis de 

pregrado, Universidad Nacional Santiago Antúnez de Mayolo. Repositorio 

UNASAM. https://bit.ly/3hsOMTd  

García, O., Martínez, G., y Fernández, G. E. (2018). Mercado de renta variable: 

Análisis de títulos. Paraninfo S.A.  

González, S. M. (2014). La gestión financiera y el acceso a financiamiento de las 

pymes del sector comercio en la ciudad de Bogotá. Tesis de maestría, 

Universidad Nacional de Colombia. Repositorio UNAL. 

https://bit.ly/38YjvTw  

Guerrero, E. (2017). El financiamiento y su influencia en la rentabilidad de las micro 

y pequeñas empresas del Perú: caso de la empresa comercial decoraciones 

Paraíso E.I.R.L. Chimbote, 2015. Tesis de pregrado, Universidad Ángeles de 

Chimbote. Repositorio ULADECH. https://bit.ly/2XbWHNs  

Hernández, R., Fernández, C., y Baptista, L. (2010). Metodología de la investigación. 

Mc Graw Hill. 

https://bit.ly/3C39X6f
https://bit.ly/3mYvUxc
https://bit.ly/3DMRID8
https://bit.ly/3hsOMTd
https://bit.ly/38YjvTw
https://bit.ly/2XbWHNs


 

114 
 

Ixchop, D. (2014). Fuentes de financiamiento de pequeñas empresas del sector 

confección de la ciudad de Mazatenago. Tesis de grado, Universidad Rafael 

Landivar. https://bit.ly/38YDd1F  

Keynes, J. M. (1937). The general theory of employment, Quarterly Journal of 

Economics, 51(2), pp. 209-23. 

Knight, F. (1964) Risk, Uncertainty & Profit. NY Century Press. 

Lacalle, M. (2001). Los microcréditos: un nuevo instrumento de financiación para 

luchar contra la pobreza. Revista de Economía Mundial, 5, [121-138]. 

https://bit.ly/3lvjayV  

Levy, L. (2008). Planeación estratégica de las fuentes de financiamiento. Ediciones 

fiscales. 

Medina, C., y Mauricci, G. (2014). Factores que influyen en la rentabilidad por línea 

de negocio en la clínica Sánchez Ferrer en el periodo 2009-2013. Tesis de 

pregrado, Universidad Privada Antenor Orrego. Repositorio UPAO. 

https://bit.ly/3tyIAhg  

Molina, V. (1996). Cómo sanear las finanzas de las empresas. Ediciones fiscales ISEF, 

S.A. 

Myers, S. (1984). The capital structure puzzle. Journal of Finance, 595-562.  

Neumann, J. y Morgenstern, O. (1953). Theory of Games and Economic Behavior. 

Princeton University Press. 

Ortiz, F. (2014). Fuentes de financiamiento y su incidencia en la rentabilidad de las 

microempresas familiares, productoras de artículos de cuero de la parroquia 

rural de Quisapincha del Cantón Ambato Tesis de pregrado, Universidad Técnica 

de Ambato. Repositorio UTA. https://bit.ly/3AKiBGB  

https://bit.ly/38YDd1F
https://bit.ly/3lvjayV
https://bit.ly/3tyIAhg
https://bit.ly/3AKiBGB


 

115 
 

Panta, O. J. (15 de setiembre de 2021). Aumento de Capital – Tratamiento Contable. 

https://bit.ly/3BNDHEr  

Ramos, M. (2018). El financiamiento y su influencia en la liquidez de las micro y   

pequeñas empresas agroexportadoras en la región Lima provincias 2015-2016. 

Tesis de maestría, Universidad San Martín de Porres. Repositorio USMP. 

http://www.repositorioacademico.usmp.edu.pe/handle/usmp/3588  

Sánchez, J. (2002). Análisis de la rentabilidad de la empresa. 

http://ciberconta.unizar.es/leccion/anarenta/analisisR.pdf  

Superintendencia de Banca y Seguros (2017). Carpeta de Información del Sistema 

Financiero del Perú. 

Velecela, N. (2013). Análisis de las fuentes de financiamiento para las PYMES. Tesis 

de pregrado, Universidad de Cuenca. Repositorio UC. https://bit.ly/2XiGoir  

Webb, R., Conger, L., & Inga, P. (2016). El árbol de la mostaza, historia de las micro 

finanzas en el Perú. Universidad Particular San Martín de Porres. 

Weston, F. y Brigham, E. (1996). Fundamentos de Administración Financiera (10ª 

ed.). McGraw-Hill.  

Zamora, A. (2011). Rentabilidad y Ventaja Comparativa: Un Análisis de los Sistemas 

de Producción de Guayaba en el Estado de Michoacán. Tesis de maestría, 

Universidad Michoacana de San Nicolás de Hidalgo. Repositorio UMSNH. 

https://bit.ly/2XhX8X3  

 

 

 

 

https://bit.ly/3BNDHEr
http://www.repositorioacademico.usmp.edu.pe/handle/usmp/3588
http://ciberconta.unizar.es/leccion/anarenta/analisisR.pdf
https://bit.ly/2XiGoir
https://bit.ly/2XhX8X3


 

116 
 

 

 

 

 

 

 

CAPÍTULO VIII: ANEXOS 
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1. Matriz de consistencia 

Tabla 24 

Matriz de consistencia 

 
“FUENTES DE FINANCIAMIENTO Y SU RELACIÓN CON LA RENTABILIDAD DE LA CALERA HUALLANCA S.R.L.” 
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2. Minuta de constitución de la Calera Huallanca SRL 
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3. Estados Financieros de la Calera Huallanca S.R.L 

CALERA HUALLANCA S.R.L. 

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA 

AL 31 DE DICIEMBRE DE LOS AÑOS 2016, 2017 Y 2018 

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES Y SOLES) 

  NOTA AÑO 2018 AÑO 2017 AÑO 2016   
NOT

A 
AÑO 2018 AÑO 2017 AÑO 2016 

ACTIVO         PASIVO         

ACTIVOS 

CORRIENTES 
        PASIVOS CORRIENTES         

EFECTIVO Y 

EQUIVALENTE DE 

EFECTIVO 

4 S/. 63,320.62 S/. 252,889.00 
S/. 

163,887.29 

TRIBUTOS, CONTRAP. Y APORT. AL SIST. 

DE P. Y DE SALUD  
13 S/. 9,440.10 S/. 35,238.62 

S/. 

30,930.48 

CUENTAS POR 

COBRAR 

COMERCIALES – 

TERCEROS 

5 S/. 52,825.67 S/. 14,030.00 
S/. 

36,932.10 

REMUNERACIONES Y PARTICIPACIONES 

POR PAGAR 
14 S/. 310.00 S/. 825.23 S/. 0.00 

SERVICIOS Y 

OTROS 

CONTRATADOS 

POR ANTICIPADO 

6 S/. 1,034.51 S/. 0.00 S/. 0.00 OBLIGACIONES FINANCIERAS 15 
S/. 

32,598.12 
S/. 0.00 

S/. 

13,985.55 

MERCADERÍAS 7 S/. 9,697.59 S/. 147.00 S/. 0.00 TOTAL PASIVOS CORRIENTES   
S/. 

42,348.22 
S/. 36,063.85 

S/. 

44,916.03 

MATERIALES 

AUXILIARES, 

SUMINISTROS Y 

REPUESTOS 

8 S/. 4,568.91 S/. 53,807.00 S/. 0.00 

         
ACTIVO DIFERIDO 9 S/. 6,523.25 S/. 100.00 S/. 3,185.18 PASIVOS NO CORRIENTES         

TRIBUTOS, 

CONTRAP. Y 

APORT. AL SIST. 

DE P. Y DE SALUD  

10 S/. 12,383.09 S/. 22,830.45 
S/. 

15,147.00 
OBLIGACIONES FINANCIERAS 16 

S/. 

13,583.00 
S/. 0.00 S/. 0.00 

TOTAL ACTIVO 

CORRIENTE 
  

S/. 

150,353.64 
S/. 343,803.45 

S/. 

219,151.57 
TOTAL PASIVOS NO CORRIENTES   

S/. 

13,583.00 
S/. 0.00 S/. 0.00 

          
         

          TOTAL PASIVOS   
S/. 

55,931.22 
S/. 36,063.85 

S/. 

44,916.03 
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ACTIVO NO 

CORRIENTE 
        PATRIMONIO         

INMUEBLES, 

MAQUINARIA Y 

EQUIPO (NETO) 

11 
  S/. 

1,539,392.48 
S/. 841,791.38 

S/. 

943,376.41 
CAPITAL 17 

S/. 

60,000.00 
S/. 60,000.00 

S/. 

60,000.00 

ACTIVO DIFERIDO 12 S/. 774.45 S/. 0.00 S/. 0.00 CAPITAL ADICIONAL 18 
S/. 

1,000,000.0

0 

S/. 

1,000,000.00 

S/. 

1,000,000.0

0 

TOTAL ACTIVO 

NO CORRIENTE 
  

S/. 

1,540,166.93 
S/. 841,791.38 

S/. 

943,376.41 
EXCEDENTE DE REVALUACIÓN   S/. 0.00 S/. 0.00 S/. 0.00 

          RESERVAS   S/. 0.00 S/. 0.00 S/. 0.00 

          RESULTADOS ACUMULADOS   
S/. 

574,589.35 
S/. 89,530.98 

S/. 

57,611.95 

        
TOTAL PATRIMONIO   

S/. 

1,634,589.3

5 

S/. 

1,149,530.98 

S/. 

1,117,611.9

5 

TOTAL ACTIVO   
S/. 

1,690,520.57 

S/. 

1,185,594.83 

S/. 

1,162,527.9

8 

TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO NETO   
S/. 

1,690,520.5

7 

S/. 

1,185,594.83 

S/. 

1,162,527.9

8 
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CALERA HUALLANCA S.R.L. 

ESTADO DE RESULTADOS INTEGRALES 

AL 31 DE DICIEMBRE DE LOS AÑOS 2016, 2017 Y 2018 

(EXPRESADO EN NUEVOS SOLES Y SOLES) 

  AÑO 2018 2017 2016 

INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS       

VENTAS NETAS DE BIENES 830,983.39 766,908.57 844,349.95 

PRESTACION DE SERVICIOS 0 S/. 0.00 0 

TOTAL DE INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIOS 830,983.39 766,908.57 844,349.95 

COSTO DE VENTAS 
-

256,318.75 
0 0 

GANANCIA (PERDIDA) BRUTA 574,664.64 766,908.57 844,349.95 

GASTOS ADMINISTRATIVOS 
-

289,411.40 

-

437,660.40 

-

465,096.17 

GASTOS DE VENTA 
-

192,940.93 

-

291,773.60 

-

310,064.12 

GANANCIA (PERDIDA) OPERTIVA 92,312.31 37,474.57 69,189.66 

OTROS INGRESOS DE GESTIÓN 5.89 0.00 1.24 

GASTOS FINANCIEROS -10,908.09 -1,907.54 0.00 

RESULTADO ANTES DE PARTICIPACIONES E IMPUESTO A LA 

GANANCIA 
81,410.11 35,567.03 69,190.90 

GASTO POR IMPUESTO A LA GANANCIA -13,972.00 -3,648.00 -19,974.00 

GANANCIA (PERDIDA) NETA DE OPERACIONES CONTINUADAS 67,438.11 31,919.03 49,216.90 

COMPONENTE DE OTRO RESULTADO INTEGRAL 0.00 . 0.00 0.00 

RESULTADO TOTAL INTEGRAL 67,438.11 31,919.03 49,216.90 
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NOTA A LOS ESTADOS FINANCIEROS 

 

NOTA 1. IDENTIFICACIÓN DE LA EMPRESA Y ACTIVIDAD 

ECONOMICA 

La Calera Huallanca SRL, ubicada en el Jr. Alejandro Maguiña Nro. 1433 Barr. la 

Soledad Alta (Frente al Parque Confraternidad Mundial), distrito de Huaraz, 

provincia de Huaraz, departamento de Ancash. 

La actividad principal de la Calera Huallanca SRL, es la extracción de cal viva a 

granel para su inmediata comercialización a nivel regional, a las diferentes minas 

que la conforman. 

La Calera Huallanca está constituida como una Sociedad de Responsabilidad, con 

tres socios y teniendo como representante legal a  Cruz Salvador Dante 

Encarnación. 

 

NOTA 2. DECLARACIÓN SOBRE EL CUMPLIMIENTO DE LAS 

NORMAS INTERNACIONALES DE CONTABILIDAD Y DE 

INFORMACION FINANCIERAS (NIC, NIFF) 

La Gerencia de la Calera Huallanca SRL, en la preparación y presentación de sus 

estados financieros adjuntos, ha observado el cumplimiento de las Normas 

Internacionales de Contabilidad y otras regulaciones vigentes en el Perú, así como 

la adaptación de las Normas Internacionales de Información Financieras. 

En cumplimiento con la R.S 102-2010 EF/94.01.1 de Fecha 14 de octubre del 2010 

CONASEV, dispuso que todas las personas jurídicas que se encuentren bajo el 

ámbito de su supervisión deberán preparar sus estados financieros (NIFF), la 

empresa se encuentra en el proceso de adopción de las Normas internacionales de 

Información financiera, a la vez la 
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Gerencia está evaluando el impacto que estas normas tendrán en los Estados 

Financieros. 

NOTA 3. POLÍTICAS CONTABLES 

La empresa realiza su contabilidad en forma computarizada y presenta sus estados 

Financieros adecuados a la normatividad que establece el reglamento sobre la 

preparación de información financiera auditada, aprobado y autorizado por la 

Superintendencia del Mercado de Valores - SMV 

 

La aplicación de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, revelan 

la razonabilidad de los estados financieros, por cuanto la información financiera 

presentada a la SMV se refleja a través de los componentes de los estados 

financieros básicos como son el Balance de Situación Financiera y el Estado de 

Resultados. 

 

a) Presentación de los Estados Financieros 

 

Los Estados Financieros se presentan considerando el principio de empresa 

en marcha, uniformidad y devengado, cuya información revela prefiriendo a 

la fecha de los resultados financieros.  

Los Estados Financieros a presentar corresponden al ejercicio económico al 

31 de diciembre de 2018; las cuales son presentados a valores históricos. 
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Cabe informar que con respecto a la variación del índice de los precios al 

por mayor, determinados por el INEI es de importancia relativa. En 

aplicación de la NIC 1 “Presentación de los Estados Financieros” 

b) Moneda Extranjera. 

 

La empresa prepara y presenta sus estados financieros en nuevos soles, que 

es la moneda funcional que le corresponde. La moneda funcional es la 

moneda del entorno económico principal en el que opera la entidad, aquella 

que influye en los precios de venta de los bienes que comercializa, entre 

otros factores. 

Las operaciones en moneda extranjera son contabilizadas al tipo de cambio 

del día que se realiza la operación. Ajustados al cierre del ejercicio al tipo de 

cambio compra o venta determinado por la SBS, según corresponda a los 

saldos en moneda extranjera de activos y pasivos respectivamente, en 

concordancia con la NIC 21 “Efectos de las variaciones en los tipos de 

cambio de la Moneda extranjera” 

c)  Uso de Estimaciones Contables 

Para la presentación de los Estados Financieros, se requiere que la Gerencia 

de la Empresa efectúe estimaciones y supuestos para la determinación de 

ciertos saldos de los activos y pasivos; las contingencias y el reconocimiento 

de los ingresos y gastos.  
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Si estas estimaciones o supuestos, que se basan en el mejor criterio de la 

Gerencia a la fecha de los estados financieros variaran como resultado de los 

cambios en las premisas en las que se sustentaron, los saldos de los estados 

financieros son corregidos en la fecha en que se produce el cambio. 

 

 

d)  Caja y Bancos 

El rubro caja y bancos incluyen saldos netos en efectivo de libre disposición 

al cierre del 31 de diciembre 2016 – 31 de diciembre 2018, excepto el saldo 

disponible restringido que corresponde a aplicaciones tributarias por 

regularizar. 

 

e) Cuentas por Cobrar Comerciales 

Las cuentas por cobrar comerciales se registran a su valor nominal menos la 

provisión de cobranza dudosa, que según las políticas de la Gerencia se 

reconoce los factores de antigüedad de los saldos pendientes de cobro, su 

posibilidad de ser recuperados y la evidencia de dificultad financieras del 

deudor que incrementan más allá de los normal el riesgo de incobrabilidad 

de los saldos pendientes de cobro. El monto de las provisiones se reconoce 

con cargo a los resultados del ejercicio. 
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f) Activos y Pasivos Financieros 

 

Los activos y pasivos financieros expuestos en el Balance de Situación, 

comprenden Efectivo, Cuentas por Cobrar y Cuentas por Pagar. 

Los activos y pasivos financieros se compensan entre sí cuando la empresa 

tiene el derecho legal de compensarlos y la Gerencia tiene la intención de 

cancelarlos sobre una base neta. 

g)  Reconocimiento de la Depreciación y Amortización de Inmuebles, 

Maquinaria y Equipo y de Intangibles. 

 

Están valuadas al costo de adquisición acumuladas al 31 de diciembre 2018. 

Este rubro se presenta en los Estados de resultados a su costo Neto, deducido 

la depreciación acumulada. La depreciación anual se reconoce como gastos 

o costo de otro activo de ser el caso, y se determina siguiendo el método de 

línea recta en base a la vida útil estimada de los activos, representada por 

tasas de depreciación. 

Las tasas de depreciación son las siguientes: 

Edificios y Otras Construcciones 5% 

Maquinaria, Equipo 10% 

Unidades de Transporte 20% 

Muebles y Enseres 10% 

Equipos Diversos 20% 



 

133 
 

Equipos de Cómputo 25% 

Construcciones 2010 20% 

h) Reconocimiento de Ingresos 

 

Los ingresos son reconocidos cuando los productos son entregados y 

facturados a los clientes siendo transferidos todos los riesgos y beneficios 

inherentes a la propiedad, y es probable que los beneficios económicos 

relacionados con la transacción, fluya en la empresa. Se contabiliza neto de 

los impuestos y descuentos, y son reconocidos cuando se devengan. 

 

i) Reconocimiento de Gastos y Costos 

Los Gastos se registran en los períodos con los cuales se relaciona a 

medida que se devengan. 

 

Nota 4. Efectivo y Equivalentes de Efectivo 

EFECTIVO Y EQUIVALENTES DE EFECTIVO  

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Saldos de libre Disposición de caja       

Caja M/N S/. 11,347.78 S/. 239,373.25 S/. 156,518.75 

Total de efectivo en Caja S/. 11,347.78 S/. 239,373.25 S/. 156,518.75 

b) Saldos en cuentas corrientes en 

instituciones bancarias 
      

Banco Scotiabank S/. 9,573.24 S/. 29.94         S/. 29.94 

Total de efectivo en cuenta bancaria 

Scotiabank 
S/. 9,573.24 S/. 29.94         S/. 29.94 

c) Saldos en cuentas de detracciones       

Cuenta de detracción en el banco de la 

nación  
S/. 42,352.60 S/. 10,196.81 S/. 4,093.60 
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Total de cuenta de detracciones S/. 42,352.60 S/. 10,196.81 S/. 4,093.60 

d) Fondos sujetos a restricción       

Saldo inicial S/. 47.00 S/. 3,289.00 S/. 3,245.00 

Total fondos de restricción S/. 47.00 S/. 3,289.00 S/. 3,245.00 

TOTAL EFECTIVO Y 

EQUIVALENTES DE EFECTIVO 
S/. 63,321.32 S/. 252,889.00 S/. 163,887.29 

 

Nota 5. Cuentas por Cobrar Comerciales - Terceros  

CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES - TERCEROS 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Facturas, boletas y otros 

comprobantes de pago 
      

Facturas S/. 46,625.36 S/. 14,030.00 S/. 36,932.10 

Total de Facturas, boletas y otros 

comprobantes de pago 
S/. 46,625.36 S/. 14,030.00    S/. 36,932.10 

TOTAL CUENTAS POR COBRAR 

COMERCIALES - TERCEROS 
S/. 46,625.36 S/. 14,030.00 S/. 36,932.10 

 

 

Nota 6. Servicios y Otros Contratos por Anticipado 

SERVICIOS Y OTROS CONTRATOS POR ANTICIPADO 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Seguros       

Pago de seguros por anticipado S/. 1,034.51 S/. 0.00 S/. 0.00 

Total de servicios y otros contratos 

por anticipado 
S/. 1,034.51 S/. 0.00 S/. 0.00 

TOTAL SERVICIOS Y OTROS 

CONTRATOS POR ANTICIPADO 
S/. 1,034.51 S/. 0.00 S/. 0.00 

 

Nota 7. Productos Terminados 

PRODUCTOS TERMINADOS 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Productos terminados       

Cal viva S/. 9,664.59 S/. 147.00 S/. 0.00 

Total productos terminados  S/. 9,664.59 S/. 147.00 S/. 0.00 

TOTAL PRODUCTOS 

TERMINADOS 
S/. 9,664.59 S/. 147.00 S/. 0.00 
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Nota 8. Materiales Auxiliares, Suministros y Repuestos 

MATERIALES AUXILIARES, SUMINISTROS Y REPUESTOS 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Materiales Auxiliares y 

Suministros 
      

Saldo en materiales de oficina S/. 1,827.56 S/. 21,522.80 S/. 0.00 

Suministros diversos S/. 2,741.35 S/. 32,284.20  S/. 0.00  

Total materiales auxiliares y 

suministros 
S/. 4,568.91 S/. 53,807.00 S/. 0.00 

TOTAL MATERIALES 

AUXILIARES, SUMINISTROS Y 

REPUESTOS 

S/. 4,568.91 S/. 53,807.00 S/. 0.00 

 

Nota 9. Activo Diferido - Corriente 

ACTIVO DIFERIDO (CORRIENTE) 

Conformado por los siguientes 

saldos: 
2018 2017 2016 

a) Intereses por devengar de 

préstamo 
S/. 4,018.75 S/.  0.00 S/. 1,906.87 

b) IGV (Crédito fiscal)       S/. 54.09     
c) Impuesto a la renta 3era categoría 

(Pago a cuenta) 
S/.  8,308.00 S/. 22,830.45 S/. 15,147.00 

d) Saldo a favor 2017 S/.  4,021.00     

e) IGV por aplicar   S/.  1,277.86 

f) Tributos, contrap. y aport. al 

sist. de  pens. y de salud  por  pag. 
S/. 12,383.09 S/. 22,830.45 S/. 15,147.00 

TOTAL ACTIVO DIFERIDO S/. 28,784.93 S/.  47,660.90 S/.  33,478.73 

 

Nota 10. INMUEBLES MAQUINARIA Y EQUIPO (NETO) 

INMUEBLES MAQUINARIA Y EQUIPO  (NETO) 
Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Maquinaria y equipo de 

explotación 
S/. 1,422,900.00 S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 

07 hornos  de óxido de calcio y 

hidróxido de calcio 
S/. 1,400,000.00 S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 

02 Moto perforadora Pionjar S/.      22,900.00 S/.               0.00 S/.               0.00 

Depreciación  -S/. 300,000.00 -S/. 200,000.00 -S/.  100,000.00 

Maquinaria y equipo (neto) S/. 1,122,900.00 S/.  800,000.00 S/.  900,000.00 

b) Muebles y enseres S/.     14,944.92 S/.    16,013.85 S/.   16,986.34 

Escritorios de oficina S/.   2,241.74 S/.   2,241.74 S/.   2,241.74 

Sillones ejecutivos S/.   3,736.23 S/.   3,736.23 S/.   3736.23 

Archivadores  S/.   6,725.21 S/.   7,794.14 S/.   8766.63 

Estantes de madera S/.   2,241.74 S/.   2,241.74 S/.   2241.74 
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Depreciación  - S/. 2,374.18 - S/. 3,055.26 - S/. 2,014.25 

Muebles y enseres (neto) S/. 12,570.74 S/. 12,958.09 S/. 14,972.09 

c) Equipos diversos  S/. 22,863.41 S/. 10,300.28 S/. 9,414.81 

Computadoras S/. 8,026.27 S/. 1,026.27         S/.0.00 

Impresoras multifuncionales S/.5,733.05 S/. 1,733.05         S/.0.00 

Fotocopiadoras S/. 9,104.09 S/. 7,540.96  S/. 9,414.81 

Depreciación  -S/. 9,632.07 -S/. 1,619.74 -S/. 2,356.78 

Equipos diversos (neto) S/. 3,118.67 S/. 8,680.54 S/. 7,058.03 

d) Herramientas S/.15,000.00 S/.14,268.07 S/.6,150.68 

Lampas S/. 4,500.00 S/.4,500.00 S/.150.68 

Picos S/. 3,000.00 S/.3,000.00 S/.3,000.00 

Carretillas S/. 3,000.00 S/.3,000.00 S/.3,000.00 

Combas S/. 4,500.00 S/.3,768.07 S/.0.00 

Depreciación  -S/.4,500.00 -S/.4,204.65 -S/.1,858.26 

Herramientas (Neto) S/. 10,500.00 S/. 10,063.42 S/. 4,292.42 

e) Construcciones y obras en curso  S/. 3,021.61 S/. 3,021.61 S/. 0.00  

Almances en construcción S/. 3,021.61 S/. 3,021.61 S/. 0.00 

TOTAL INMUEBLES 

MAQUINARIA Y EQUIPO  (NETO) 
S/. 1,162,223.69 S/.  827,724.16 S/.   926,322.54 

 

 

Nota 11. Activo Diferido 

ACTIVO DIFERIDO  (NO CORRIENTE) 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Intereses por devengar de 

préstamo 
      

Intereses por devengar por préstamo S/. 3,278.95 S/. 0.00 S/. 0.00 

Total intereses por devengar por 

préstamo 
S/. 3,278.95 S/. 0.00 S/. 0.00 

TOTAL ACTIVO DIFERIDO S/. 3,278.95 S/. 0.00 S/. 0.00 

 

Nota 12. Tributos, Aportes y Otras Contraprestaciones por Pagar 

TRIBUTOS, APORTES Y OTRAS CONTRAPRESTACIONES 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Gobierno central       

IGV  S/.          0.00 S/. 31,591.00 S/.   3,443.00 

Impuesto a la renta 3ra categoría  S/. 40,516.00 S/.  3,647.62 S/. 20,572.00 

Impuesto a la renta 4ra categoría S/.        43.48 S/.         0.00 S/.       43.48 

ESSALUD S/.       83.70 S/.         0.00 S/.     640.80 

AFP S/.   8,033.92 S/.  5,237.24 S/.  6,231.20 

TOTAL TRIBUTOS, CONTR. Y AP. 

AL SIST. DE SALUD POR PAGAR 
S/. 48,677.65 S/. 40,475.86 S/. 30,930.48 
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Nota 13. Remuneraciones y Participaciones por Pagar 

REMUNERACIONES Y PARTICIPACIONES POR PAGAR 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Sueldos y salarios por pagar       

Sueldos por pagar  S/. 1,000.00 S/. 6,251.22 S/. 0.00 

TOTAL REMUNERACIONES Y 

PARTICIPACIONES POR PAGAR 
S/. 1,000.00 S/. 6,251.22 S/. 0.00 

 

Nota 14. Obligaciones Financieras 

OBLIGACIONES FINANCIERAS (CORRIENTE) 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Obligaciones financieras       

Caja municipal de Piura S/.         0.00 S/. 0.00 S/. 12,078.23 

Caja Huancayo S/.         0.00 S/. 0.00 S/. 0.00 

Banco Scotiabank S/. 12,280.31 S/. 0.00 S/. 0.00 

Total Obligaciones Financieras S/. 12,280.31 S/. 0.00 S/. 12,078.23 

TOTAL OBLIGACIONES 

FINANCIERAS 
S/. 12,280.31 S/. 0.00 S/. 12,078.23 

 

Nota 15. Obligaciones Financieras 

OBLIGACIONES FINANCIERAS (NO CORRIENTE) 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Obligaciones financieras       

Banco Scotiabank S/. 26,603.11 S/. 0.00 S/. 0.00 

Total Obligaciones Financieras S/. 26,603.11 S/. 0.00 S/. 0.00 

TOTAL OBLIGACIONES 

FINANCIERAS 
S/. 26,603.11 S/. 0.00 S/. 0.00 

 

Nota 16. Capital 

CAPITAL 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Capital Social       

DANTE ENCARNACION CRUZ 

SALVADOR 
S/. 54,000.00 S/. 54,000.00 S/. 54,000.00 

MICHEL RAMIREZ RUBINA S/. 3,000.00 S/. 3,000.00 S/. 3,000.00 

GROWER LINCOLN BLAS 

CERVANTES 
S/. 3,000.00 S/. 3,000.00 S/. 3,000.00 

Total Capital Social S/. 60,000.00 S/. 60,000.00 S/. 60,000.00 

TOTAL CAPITAL S/. 60,000.00 S/. 60,000.00 S/. 60,000.00 
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Nota 17. Capital Adicional 

CAPITAL ADICIONAL 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

a) Capital adicional       

05 Hornos  de óxido de calcio y 

hidróxido de calcio 
S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 

Total Capital Adicional S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 
 

S/. 1,000,000.00  

TOTAL CAPITAL ADICIONAL S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 S/. 1,000,000.00 

 

Nota 19. Ventas   

VENTAS NETAS 

Conformado por los siguientes saldos: 2018 2017 2016 

Venta de productos terminados S/. 830,983.39 S/. 766,908.57 S/. 844,349.95 

Total Ventas Netas S/. 830,983.39 S/. 766,908.57 S/. 844,349.95 

Costo de ventas -S/. 256,318.75 S/.         0.00 S/.         0.00 

TOTAL VENTAS NETAS S/. 574,664.64 S/. 766,908.57 S/. 844,349.95 
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4. Cuadros de Amortización de Créditos en Instituciones 

Financieras 

 

 

 

CALERA HUALLANCA S.R.L                
                                                                                      RUC:20600060253 

                                                                          CMAC PIURA S.A.C 

Nº DE CONTRATO: 80-01-8892540         

IMPORTE 

CONCEDIDO :  

S/.  15,000.00 

CUOTAS               : 12         

FECHA DE 

FORMALIZACION

: 05/09/2016 

MONEDA            : NUEVOS  SOLES         T.C. : S/. 1.000 

Nr

o. 
FECHA CAPITAL 

AMORTIZACIO

N 
INTERES  CUOTA  ITF CUOTA TOTAL 

CI    S/.  15,000.00   S/.                      -     S/.               -     S/.               -     S/.               -     S/.        4,607.37  

1 03/10/2016  S/.  15,000.00   S/.              655.99   S/.       897.91   S/.    1,553.90  
 S/.           

0.05  
 S/.        1,553.95  

2 03/11/2016  S/.  14,344.01   S/.           1,108.97   S/.       444.93   S/.    1,553.90  
 S/.           

0.05  
 S/.        1,553.95  

3 03/12/2016  S/.  13,235.04   S/.           1,156.81   S/.       397.09   S/.    1,553.90  
 S/.           

0.05  
 S/.        1,553.95  

4 03/01/2017  S/.   12,078.23   S/.            1,179.25   S/.        374.65   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

5 03/02/2017  S/.   10,898.98   S/.            1,215.83   S/.        338.07   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

6 03/03/2017  S/.     9,683.15   S/.            1,283.01   S/.        270.89   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

7 03/04/2017  S/.     8,400.14   S/.            1,293.34   S/.        260.56   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

8 03/05/2017  S/.     7,106.80   S/.            1,340.67   S/.        213.23   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

9 03/06/2017  S/.     5,766.13   S/.            1,375.04   S/.        178.86   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

10 03/07/2017  S/.     4,391.09   S/.            1,422.15   S/.        131.75   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

11 03/08/2017  S/.     2,968.94   S/.            1,461.80   S/.          92.10   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

12 03/09/2017  S/.     1,507.14   S/.            1,507.14   S/.          46.76   S/.     1,553.90  
 S/.            

0.05  
 S/.         1,553.95  

TOTAL  S/.         15,000.00   S/.    3,646.80   S/.  18,646.80  
 S/.           

0.60  
 S/.      18,647.40  

                

SALDO  EN NUEVOS SOLES AL 31/12/2016 

  
        

N° 
ENTIDAD 

FINANCIERA 
Nº CONTRATO 

COMPONENTE 

DEUDA 
SALDO S/ PAGOS 

PASIVO 

CORRIENTE 

PASIVO NO 

CORRIENTE 

01 
CMAC - PIURA 

S.A.C 

Nº DE 

CONTRATO: 

80-01-8892540 

CAPITAL  S/.   15,000.00   S/.     2,921.77   S/.   12,078.23    

INTERES  S/.     3,646.80   S/.     1,739.93   S/.     1,907.32    

          

TOTAL  S/.  18,646.80   S/.    4,661.70   S/.  13,985.55   S/.                   -    
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CALERA HUALLANCA           
RUC: 20600060253 

CAJA HUANCAYO 

PRESTAMO NUMERO:  107-100-10-1-000566.59             

   IMPORTE 

CONCEDIDO:   

S/   20,000.00 

FECHA DE FORMALIZACION: 21/12/2017       
NUMERO DE 

CUOTAS : 12 

MO

NE

DA:             

SOL

ES 

                           T.C.: S/. 1.000 

Nro. FECHA IMPORTE INTERES ITF 
AMORTIZACIO

N 
  CUOTA TOTAL 

     S/.  20,000.00   S/.               -     S/.               -          

01 20/01/2018  S/.   18,580.15   S/.        580.00   S/.            0.09   S/.            1,419.85     S/.        1,999.94  

02 20/02/2018  S/.   17,137.35   S/.        557.05   S/.            0.09   S/.            1,442.80     S/.        1,999.94  

03 20/03/2018  S/.   15,600.91   S/.        463.41   S/.            0.09   S/.            1,536.44     S/.        1,999.94  

04 20/04/2018  S/.   14,068.79   S/.        467.73   S/.            0.09   S/.            1,532.12     S/.        1,999.94  

05 20/05/2018  S/.   12,476.93   S/.        407.99   S/.            0.09   S/.            1,591.86     S/.        1,999.94  

06 20/06/2018  S/.   10,851.15   S/.        374.07   S/.            0.09   S/.            1,625.78     S/.        1,999.94  

07 20/07/2018  S/.     9,165.98   S/.        314.68   S/.            0.09   S/.            1,685.17     S/.        1,999.94  

08 20/08/2018  S/.     7,440.93   S/.        274.80   S/.            0.09   S/.            1,725.05     S/.        1,999.94  

09 20/09/2018  S/.     5,664.17   S/.        223.09   S/.            0.09   S/.            1,776.76     S/.        1,999.94  

10 20/10/2018  S/.     3,828.57   S/.        164.26   S/.            0.09   S/.            1,835.60     S/.        1,999.95  

11 20/11/2018  S/.     1,943.50   S/.        114.78   S/.            0.09   S/.            1,885.07     S/.        1,999.94  

12 20/12/2018  S/.               -     S/.          56.39   S/.            0.09   S/.            1,943.50     S/.        1,999.98  

TOTALES  S/.    3,998.25   S/.           1.08   S/.         20,000.00     S/.      23,999.33  

        

N° 
ENTIDAD 

FINANCIERA 

N° 

CONTRATO 

COMP. 

DEUDA 
SALDO PAGOS A CTA 

 PASIVO 

CORRIENTE 

PASIVO NO 

CORRIENTE 

01 
CAJA 

HUANCAYO 

107-100-10-1-

566.59 

CAPITAL  S/.   20,000.00   S/.          20,000.00   S/.               -     S/.                   -    

INTERÉS  S/.     3,998.25   S/.            3,998.25   S/.               -     S/.                   -    

          

TOTAL  S/.  23,998.25   S/.         23,998.25     S/.                  -    
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CALERA HUALLANCA           
RUC: 20600060253 

                                                                        SCOTIABANK 

PRESTAMO NUMERO:  001207188         

IMPORTE 

CONCEDIDO:  

S/. 50990 

FECHA DE FORMALIZACION: 30/04/2018         
 NUMERO DE 

CUOTAS : 24 

MONE

DA: 

SOLE

S 

                  T.C.: S/. 1.000 

Nro. FECHA IMPORTE INTERES   
AMORTIZACI

ON 
  CUOTA TOTAL 

     S/.  50,990.00   S/.               -            

01 14/06/2018  S/.   49,774.94   S/.     1,501.45    
 S/.            

1,215.06  
   S/.          2,716.51  

02 14/07/2018  S/.   48,031.00   S/.        972.57    
 S/.            

1,743.94  
   S/.          2,716.51  

03 14/08/2018  S/.   46,284.56   S/.        970.07    
 S/.            

1,746.44  
   S/.          2,716.51  

04 14/09/2018  S/.   44,502.84   S/.        934.79    
 S/.            

1,781.72  
   S/.          2,716.51  

05 14/10/2018  S/.   42,685.14   S/.        898.81    
 S/.            

1,817.70  
   S/.          2,716.51  

06 14/11/2018  S/.   40,802.67   S/.        834.04    
 S/.            

1,882.47  
   S/.          2,716.51  

07 14/12/2018  S/.   38,883.42   S/.        797.26    
 S/.            

1,919.25  
   S/.          2,716.51  

08 14/01/2019  S/.   36,952.22   S/.        785.31    
 S/.            

1,931.20  
   S/.          2,716.51  

09 14/02/2019  S/.   34,982.02   S/.        746.31    
 S/.            

1,970.20  
   S/.          2,716.51  

10 14/03/2019  S/.   32,903.08   S/.        637.57    
 S/.            

2,078.94  
   S/.          2,716.51  

11 14/04/2019  S/.   30,872.74   S/.        686.17    
 S/.            

2,030.34  
   S/.          2,716.51  

12 14/05/2019  S/.   28,739.18   S/.        582.95    
 S/.            

2,133.56  
   S/.          2,716.51  

13 14/06/2019  S/.   26,603.11   S/.        580.44    
 S/.            

2,136.07  
   S/.          2,716.51  

14 14/07/2019  S/.   24,423.90   S/.        537.30    
 S/.            

2,179.21  
   S/.          2,716.51  

15 14/08/2019  S/.   22,184.62   S/.        477.23    
 S/.            

2,239.28  
   S/.          2,716.51  

16 14/09/2019  S/.   19,916.16   S/.        448.05    
 S/.            

2,268.46  
   S/.          2,716.51  

17 14/10/2019  S/.   17,588.80   S/.        389.15    
 S/.            

2,327.36  
   S/.          2,716.51  

18 14/11/2019  S/.   15,227.52   S/.        355.23    
 S/.            

2,361.28  
   S/.          2,716.51  

19 14/12/2019  S/.   12,808.55   S/.        297.54    
 S/.            

2,418.97  
   S/.          2,716.51  

20 14/01/2020  S/.   10,350.73   S/.        258.69    
 S/.            

2,457.82  
   S/.          2,716.51  

21 14/02/2020  S/.     7,843.27   S/.        209.05    
 S/.            

2,507.46  
   S/.          2,716.51  

22 14/03/2020  S/.     5,274.86   S/.        148.10    
 S/.            

2,568.41  
   S/.          2,716.51  

23 14/04/2020  S/.     2,664.89   S/.        106.54    
 S/.            

2,609.97  
   S/.          2,716.51  

24 14/05/2020    S/.          52.07    
 S/.            

2,664.89  
   S/.          2,716.96  

TOTALES  S/.  14,206.69   S/.             -    
 S/.          

50,990.00  
   S/.       65,196.69  

        

N° 
ENTIDAD 

FINANCIERA 

N° 

CONTRATO 

COMP. 

DEUDA 
SALDO PAGOS A CTA 

 PASIVO 

CORRIENTE 

PASIVO NO 

CORRIENTE 
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01 SCOTIABANK 1207188 

CAPITAL  S/. 50,990.00  
 S/.          

12,106.58  
 S/. 26,074.87   S/.        12,808.55  

INTERÉS  S/. 14,206.69  
 S/.            

6,908.99  
 S/.   6,523.25   S/.             774.45  

TOTAL  S/.65,196.69  
 S/.          

19,015.57  
 S/.32,598.12   S/.       13,583.00  
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5. Ficha de análisis documental 

 

La siguiente ficha tiene por finalidad registrar información de los documentos con 

los que cuenta la Empresa a investigar. 

Datos: 

Nombre de la Empresa: CALERA HUALLANCA S.R.L 

Socios:  

- Dante Encarnación Cruz Salvador 

- Michel Ramírez Rubina 

- Grower  Lincoln Blas Cervantes   

 

Periodos a investigar: 2016, 2017, 2018 

Documentos Revisados: 

DOCUMENTOS 
TIENE SE REVISÓ 

SI NO SI  NO 

Estado de Situación Financiera   x   x 

Estado de Resultados   x   x 

Estado de Flujo de Efectivo   x   x 

Estado de Cambios en el Patrimonio   x   x 

Notas   x   x 

PDT Anual x   x   

Anexos Manuales de las cuentas 

contables 
x   x   
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